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cing.

Indledningsvis skal det slas fast, at erhvervsorganisationerne fuldt ud til-
shatter os behovet for at have gennemsigtiched pa transfer pricing-
omréadet, sa der internt i koncernerne handles til korrekte priser, og over-

skud beskattes rette sted.

Tmidlertid vil det fremsatte forslag betyde, at virksomhederne ungdigt pa-
lsegges enorme administrative og gkonomiske byrder, hvilket vil forringe ' L
konkurrenceevnen. Derfor er der behov for at justere forslaget for s& vidt :
angar dokumentationskravet og kravet om bgder, si der bliver en fornuf-
tig balance mellem behovet for regulering og virksomhedernes -mulighed
for i praksis at hindtere de nye skeerpede krav.

Lovforslaget slar fast, at virksomhederne fremover skal udarbejde doku-
mentation for selv den mindste transaktion inden for kencernen - ogsa i

skattegrundlag fra Danmark. Det vil veere voldsomt belastende for virk-
somhederne, og denne belastning anerkendes ogsé i en vis udstreekning i

ges for dekumentationskravet.

For stérre virksomheder er der imidlertid ingen greenser. Selv transaktio-
ner af mindre betydning skal dokumenteres. Der kan f.eks. veere fale om
salg af produktionsmidler (maskiner, reservedele) fra et selskab til et an-
det selskab 1 koncernen, om udlejning af mypdelokale, benyttelse af et mo-
derselskabs administration til opgaver som handtering af lgn i et datter-




selskab, 1an af pc og netveerk, feelles serverdrift, leje af bogferingspersona-
le, reception, HR osv. ‘

Sadanne transaktioner skal virksomheder, som ikke er mindre eller mel-
lemstore, udarbejde en udfgriig dokumentation for. Dokumentationen skal
opfylde de 7 punkter, Told- og Skattestyrelsen har beskrevet i vedlagte
100-siders dokumentationsvejledning. De syv punkter, dokumentationen
som minimum skal indeholde, er:

Beskrivelse af virksomheden

Beskrivelse af kontrollerede transaktioner
Funktions- og risikoanalyse

Beskrivelse af gkonomiske forhold
Sammenlignelighedsanalyse

Valg af prisfastsasettelsesmetode

Skriftlige aftaler
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Ikke mindst sammenlignelighedsanalysen er belastende for virksomhe-
derne. For at kunne fastssette prisen, skal virksomhederne finde andre
unathsengige transaktioner at sammenligne med, alternativt skal virksom-
hederne ggre brug af databaseundersggelser. Dette er administrativt og
gkonomisk belastende - seerlig henset til, at proceduren geelder for selv

den mindste transaktion.

. Som det fremgér er der tale om et omfattende dokumentationskrav, der
- ber fokuseres i forhold til de transaktioner, der er vaesentlige. I sammen-

-~ heeng med det fremsatte lovforsiag vedrgrénde sambeskatning, L. 153,
fremgar det 1 bemeerkningernes pkt. 5.1.3 at

"Koncerner, der valger fremover at fortsaetie med international sambeskat-
ning under globalpuljeprincippet, vil - ¢ udgangspunktet - fremover ikke
have incitamenter til skatternotiveret transfer pricing eller til at tilpasse fi-
“nansieringsforholdene. ... I den henseende mindsker globalpuljeprincippet
incitamentet til indkomstiransformation, idet der i dag er et incitament til-
at flytte indkomst til udenlandske selskaber, der ikke beskaties i Danmark.

Omuvendt vil koncerner, der fremover fraveelger international sambeskat-
ning, fortsat have incitament til sddan indkomstflytning. Samlet set vur-
- deres indfgrsel af globalpuljeprincippet at medfgre et gget pres pd skatte-

- motiveret indkomstiransformation ud af landet. Nedszttelsen af selskabs-

 shatten til 28 % treekker dog i den modsatte retning, sdledes at det samlede

 forslag vurderes totalt set at mindske tilskyndelsen til indkomstiransfor-
. mation ud af landet." '

Erbvervsorganisationerne skal derfor henstille til, at reglerne vedrgrende
transfer pricing ses i sammenhsng med det foresldede regelsaet vedrgren-
de sambeskatning. Med en tvungen national sambeskatning og frivillig




globalpuljning synes det ulogisk, at man skal dokumentere transaktioner
imellem sambeskattede selskaber. Risikoen for indkomsttransformation

—-Trdenfwsambeskatmdvsdskaberw—ﬂ{ke—hhte&e—rdefdﬁmedmmmwn—
ets egne ord "ikke har incitamenter til skattemotiveret transfer pricing".
Vi skal derfor henstille til, at man overvejer en afskaffelse eller en kraftig
lempelse af transfer pricing dokumentationen indenfor sambeskattede
selskaber, eventuelt afgreenset til tvungne sambeskattede eller dokumen-

tation indenfor landegreenserne.

For mindre og mellemstore virksomheder, dvs. virksomheder med under

250 ansatte og en balance pa under 125 mio. kr. eller en arlig omseetning

pa under 250 mio. kr. er det fastsat, at dokumentationspligten kun vedrg-

rer transaktioner med lande uden for EU/E@S, med hvem Danmark ikke
) har indgéet en dobbeltbeskatningsoverenskomst. I det lys forekommer det
bemsarkelsesveerdigt, at den administrative byrde for store virksomheder

ikke anerkendes.

Vi skal derfor henset til proportionaliteten mellem hensigten med lovfors-
laget og effekten pé& virksomhederne opfordre til, at der som minimum
indfgres en veesentlighedsgreense, sa dokumentation ikke skal udarbejdes
for transaktioner pa under 10 mio. kr. pr. transaktionstype. Greensen er
J.  baseret pid vedlagte skema for kontrollerede fransaktioner (Skema

05.021).

Det understreges, at vi ikke stiller spgrgsmadl ved, at koncerninterne
handler naturligvis efter geeldende lov fortsat skal ske {1l priser og pa vil-
kér, der svarer til, at handlerne var afsiuttet mellem uvafheengige parter,

det sdkaldte armsleengdeprincip i ligningslovens § 2.

) Ud over kravet til udarbejdelse af dokumentation indebaerer forslaget mu-
lighed for at palagge bgder, hvis dokumentationen ikke udarbejdes. Af
retssikkerhedsmeessige drsager er det helt afggrende, at bgder, der kan
paleegges, opleves som rimelige - det vil sige givet pa baggrund af objekti-
ve og alment accepterede kriterier. Indfgrsel af en lovbestemt vzesentlig-
hedsgraense vil sikre dette hensyn.

Som forslaget er udformet, er det uklart, hvornar bgdestraf kan palagges.
Af bemeerkningerne til § 1 nr. 10, fremgér, at det er vanskeligt at opstille
preecise, bindende krav til omfang og indhold af dokumentationen, i og
med at transfer pricing ikke er en eksakt videnskab. Videre fremgar, at
det i vidt omfang er overladt til den skattepligtige selv at vurdere, hvad

der er tilstreekkeligt og nedvendigt at tage med.

Regler om indholdet af dokumentationen vil blive udstukket af told- og
skatteforvaltningen. Det anfgres, at disse regler skal danne grundlag for
vurderingen af, om dokumentationspligten er overholdt. Videre anfgres, at .
der skal anleegges en helheds- og proportionalitetsbetragtning ved be-




demmelse af, om dokumentationen enten mangler eller er mangelfuld.
F.eks. bgr transaktionernes betydning - indholdsmeessigt og gkonomisk -

Ll ) o 2 3 A r—1 ~ 14 1 . fad | 13— 31 i | ul ol 1.
Inagd T vOorderingen ai, Iivor VIOU der— 1 10rhnoid I ogdereglell IoTreligiier
manglende eller mangelfuld dokumentation.

I bemeerkningerne leegges der séledes op til en vurdering af transaktio-
nernes veesentlighed. Indferes en lovbestemt greense som anbefalet oven-
for, vil der saledes veere klarhed over, hvilke transaktioner der mé anses
som veerende under det gkonomiske vasentlighedsniveau. Hermed risike-

rer virksomhederne ikke bgder pa et usikkert grundlag.

Vi star selvsagt til radighed for yderligere oplysninger.
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P

Et af de vasentligste elementer i den danske transfer pricing-lovgivning er
dokumentationspligten i skattekontrollovens § 3 B, stk. 4. Dokumentations-
pligten betyder, at de af reglen omfattede skatteydere skal udarbejde og

————opbevare skriftlig transfer pricing-dokamentation;derer-af ensddanart; at

den kan danne grundlag for en vurdering af, om priser og vilkér for kontrol-
lerede transaktioner er fastsat i overensstemmelse med armslengdeprincip-
pet.

Der er ikke noget formkrav til dokumentationen, og et sadant ville veere
meget vanskeligt at operere med, da fastsettelsen af en koncerns interne
afregningspriser sker individuelt. Prisfastszttelsen af de kontrollerede
transaktioner og dokumentationen heraf er saledes baseret pa den pagel-
dende koncerns szregne forhold, og det vil derfor heller ikke veere muligt at

} udarbejde en vejledning, der giver svar pd alle de spergsmaél, der métte opsta
i vidt forskellige typer af virksomheder.

Det er vigtigt at huske pa, at transfer pricing ikke er en eksakt videnskab.
Der er i haj grad tale om et omrade, hvor det er nedvendigt at foretage vur-
deringer og treeffe valg i overensstemmelse hermed.,

I det efterfolgende opstilles derfor en mere overordnet ramme, der giver et
bud pa en metode til udarbejdelse af dokamentationen og en gennemgang af
forhold, sammenhznge og overvejelser, der herer med til en god transfer
pricing-dokumentation.

Vejledningen er isaer udarbejdet til hjzlp for skattepligtige, som har kon-
cernforbindelser i udiandet, samt disse skattepligtiges radgivere. Vejlednin-
gen kan samtidig vaere en hjzlp for de skatteanszttende myndigheder, nar
myndighederne skal vurdere prisfastsattelser af kontrollerede transaktioner
og dokumentationen heraf.

Retsafdelingen
International Selskabsbeskatning
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1. Indledning

1. Indledning

Dokumentationspligten er en del af regelswttet vedrerende transfer pricing

' og er lovfestet i skattekontrollovens § 3 B, se bilag 1. Omfattet af dokumen-
tationspligten er skatteydere, som har koncemre[atloner eller pa anden made
———crforbundet med-etu ; ; VS

som har transaktioner med disse udenlandske forbundne parter. Se narmere
herom i afsnit 3. Begrebet koncern anvendes i vejledningen for alle disse
former for relationer. De skattepligtige, som er omfattet af dokumentations-
pligten, har pligt til at dokumentere, hvorledes priser og vilkér er fastsat for
de handelsmassige eller ekonomiske transaktioner, som de har med de for-
bundne udenlandske parter, de sikaldte kontrollerede transaktioner. Doku-
mentationen kan udarbejdes pa dansk, norsk, svensk eller engelsk. Doku-
mentationspligten har virkning for indkomstér, som pabegyndes den 1.
januar 1999 eller senere,

Begrebet transfer pricing vedrerer prisfastsattelsen af koncerninterne trans-
aktioner og dermed fordelingen af bla. internationale koncerners samlede
indtjening (og skattebetaling) imellem de lande, hvor de koncernselskaber,
som har bidraget til indtjeningen, er beliggende. Der kan opsta en skavvrid-
ning, hvis koncernen ved for heje eller lave interne afregningspriser "flyt-
ter" fortjenester, som eksempelvis er indtjent i et dansk selskab, til et selskab
i koncernen, som er beliggende i et andet land, hvorved Danmark kan miste
skatteprovenu. Den stigende internationalisering, herunder grenseoverskri-
dende koncerndannelser, har gjort denne problematik stadig mere aktuel.,

Armslzngdebegrebet er et grundliggende princip for transfer pricing. Nar

der handles pa armslengdevilkér, vil det sige, at der handles pa vilkar, som

uathaengige parter ville anvende - dvs. markedsvilkir. Armslengdebegrebet

er defineret i ligningslovens § 2, stk. 1, se bilag 2. Sker samhandelen i en

granseoverskridende koncern ikke pa armslengdevilkr, flyttes fortjeneste

K ~ og dermed ogsé skattebetaling - séledes fra ét land til et andet. Ligningslo-

" vens § 2 og armslengdeprincippet gelder bade, hvor der er tale om rent dan-

ske transaktioner, og hvor der er tale om en transaktion mellem et dansk og

et udenlandsk selskab m.v., hvorimod reglerne om oplysnings- og doku-

mentationspligt i skattekontrolovens § 3 B kun gzlder for grenseoverskri-
dende relationer. Armsiengdebegrebet behandles narmere i afsnit 2.

De danske regler om transfer pricing er i overensstemmelse med de interna-
tionale regler pd omradet, herunder iseer de retningslinier (guidelines) som
OECD har udarbejdet. OECD's retningslinier praesenteres i afsnit 2.2.

Dokumentationspligten skal - sammen med oplysningspligten - ege skatte-
myndighedernes mulighed for at sikre, at armslengdeprincippet anvendes i
forbindelse med opgerelsen af skattepligtiges indkomst ved koncerninterne
transaktioner pa tvers af landegranserne. Skattemyndighedernes mulighe-
der for at vurdere, om en granseoverskridende transaktion er pa armsleng-

- devilkér, forbedres betydeligt, nér virksomhederne dokumenterer, hvorle-
des afregningspriserne er fastsat.




1.1

S_étfra Vlrksomhedemessyn;vmkelvﬂen fyldéé%érende dokumentation R

kunne mindske risikoen for dobbeltbeskatning. Ikke blot danske, men ogsé
andre landes skattemyndigheder, vil veere mindre tilbojelige til at korrigere
en skattepligtig indkomst, hvis der foreligger en beherig dokumentation for,
at afregningspriserne er fastsat i overensstemmelse med armslengdeprin-
cippet. En skattemaessig korrektion indebarer en risiko for dobbeltbeskat-

ning pé trods af, at internationale aftaler paleegger landene at spge at ophzve
eventuelle dobbeltbeskatningssituationer.

Vejledningen vil herefter i afsnit 1.2 gennemgi hovedelementerne i en
dokumentation for herved at danne en grundlzggende forstielse af omridet
for den mere detaljerede gennemgang. De internationale regler om transfer
pricing, som Danmark har tilsluftet sig, og som kan vare fortoikningsbidrag
til de danske regler, prazsenteres i afsnit 2. T afsnit 3 beskrives kort hvilke
skatteydere, som falder ind under dokumentationspligten, dette emne
behandles uddybende i Told- og Skattestyrelsens vejledning "Transfer pri-
cing - kontrollerede transaktioner, Oplysningspligt”. Afsnit 4 indeholder en
gennemgang af komponenterne i dokumentationen, og OECD' s metoder til
at fastseette armslaengdepriser for kontrollerede transaktioner gennemgds i
afsnit 5. Til slut gives i afsnit 6 en orientering om, hvorledes dokumentatio-
nen skal ajourferes og opbevares.

1.1 Formal med vejledningen

10

Selvangivelsespligtige, som er omfattet af dokumentationspligten, skal
udfeerdige og opbevare skriftlig dokumentation for, hvorledes priser og vil-
kér er fastsat for de kontrollerede transaktioner. Dokumentationen skal fore-
lzegges skattemyndighederne pé forlangende og skal kunne danne grundlag
for skattemyndighedernes vurdering af, om priser og vilkér er fastsat i over-
ensstemmelse med, hvad der kunne vere opnéet, hvis transaktionerne var
afstuttet mellem uathaengige parter - dvs. pd armslengdevilkér. Dette folger
af skattekontrollovens § 3 B, stk. 4. I stk. 5 fastszttes endvidere, at hvis
dokumentationen ikke er udarbejdet, kan skattemyndighederne foretage en
skonsmassig anszttelse efter de almindelige regler herom. Dette gzlder til-
svarende, hvis dokumentationen ikke er fyldestgerende, dvs. hvis dokumen-
tationen ikke kan danne grundlag for en vurdering af, om priser og vilkar er
fastsat i overensstemmelse med armslengdeprincippet.

Denne vejlednings formél er at give et bud pé, hvad skattepligtige kan gore
for at udarbejde en si god og fyldestgorende dokumentation som muligt,
herunder hvordan en skattepligtig kan fastsztte de armslangdepriser, som
skal dokumenteres.

Det mé formodes, at koncerner ved prisfastsatteisen af de varer og ydelser,
som overdrages internt, ger sig nogle tanker om, hvilken pris som afspejler
den reelle veerdi af de pigezeldende varer og ydelser. Dette vil vaere et led i

~ koncernens vurdering af, hvor rentable de enkelte aktiviteter er, om de for-

skellige funktioner kan udfisres mere fordelagtigt af uathaengige parter osv.
Prisen pa de overdragne varer og ydelser bor afspejle, hvilke funktioner den
overdragende virksomhed har udfert, hvilke risici som er pétaget, og hvad




1.1
varen eller ydelsen ville koste, hvis den skulle ethverves i fi handel. Det er
bl.a. disse oplysninger, som skal indga i en dokumentation.

. Det er vejledningens mal at opstille en anvendelig og operationel model til
udarbejdelse af dokumentationen. Der findes ingen formkrav til, hvordan en
——dokumentation skal-preesenteres;-og-det-er-siledes-heller-ikke et krav, at—Mmm ——
dokumentationen opbygges som modellen i denne vejledning. Det vil ikke
veere muligt at opstille en helt udtemmende standardmodel for, hvordan en
dokumentation skal udarbejdes, idet alle virksomheders forhold er forskel-
lige. Det vigtigste er, at dokumentationen rent faktisk viser, hvordan priser
og vilkar for de kontrollerede transaktioner er fastsat, og at armsleengdeprin-
cippet falges.

Den model, som prazsenteres i vejledningen, opbygger en dokumentation fra
bunden. Skatteydere, som allerede er godt i gang med at prisfastsatte og
dokumentere, vil dog ogsé kunne finde inspiration og vejledning i beskrivel-
serne af de enkelte trin i modellen.

. i
e

Vejledningens model til udarbejdelse af’ dokumentationen er i overensstem-
melse med OECD's retningslinier om transfer pricing. Disse retningslinier
giver anvisninger p, hvordan man finder armslengdepriser og -vilkér, samt
hvilke elementer en dokumentation skal indeholde. Det er vejledningens
intention at gere OECD's retningslinier mere operationelle, dvs. at give en
mere praktisk tilgangsvinkel til anvisningerne i retningslinierne samt at sup-
plere med eksempler.

Det er ikke vejledningens mal blot at angive retningslinier for, hvilke oplys-
ninger de dokumentationspligtige som minimum skal afgive for at leve op
til lovgivningen. Vejledningen giver anvisninger pa, hvilke oplysninger og
analyser som i mange tilfzlde er nedvendige for at kunne fastsaette arms-
lzngdepriser og for s& godt og fyldestgerende som muligt at kunne doku-
meritere, at disse priser under de givne vilkar opfylder armslengdeprincip-
pet. Det er sdledes ikke et lovkrav, at vejledningens fremgangsmade felges,
og at dokumentationen indeholder alle de beskrevne elementer. Skatteplig-
tige kan vurdere, om elementer i vejledningen ikke er relevante eller ned-
vendige for at dokumentere disse skatteyderes konkrete prisfastsattelser.
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1.2

1.2 Introduktion

Vejledningen er bygget op omkring syv trin eller komponenter i dokumen-
tationen, som er tenkt som en kronologisk tilgangsvinkel, efter hvilken
skatteyder kan fastsette armstengdepriser og dokumentere disse. Punkterne
er:

. 1.21
Sammenligneligched
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1 Beskrivelse af virksomheden

2 Beskrivelse af de kontrollerede transaktioner
3 Funktions- og risikoanalyse

4 Beskrivelse af gkonomiske forhold

5 Sammenlignelighedsanalyse

6 Valg af prisfaststtelsesmetode

7 Skriftlige aftaler

Punkterne kan deles op i tre niveauer. De forste fire punkter er rent beskri-
vende og har til forméil at beskrive virksomheden og relevante omgivende
faktorer samt de kontrollerede transaktioner. Disse afsnit udger grundlaget
for en senere sammenligning med vatheengige transaktioner. Punkt 5) og 6)
er den analyserende del, hvor virksomheden p& baggrund af beskrivelsen af
egne forhold finder sammenlignelige vathengige transaktioner og ud fra
disse vaelger den bedst egnede prisfastszttelsesmetode for de interne over-
dragelser af varer eller ydelser. Punkt 7) omhandler, hvordan de forbundne
parter ber indgl skriftlige aftaler vedrerende de priser og vilkar for de
interne overdragelser, som parterne er ndet frem til.

Kronologien er dog ikke helt stringent. Hvilke sammenlignelige transaktio-
ner og data, som velges i forbindelse med sammenlignelighedsanalysen,
athanger siledes til dels af, hvilken prisfastszttelsesmetode som ud fra en
forelebig vurdering er den mest oplagte, idet hver metode stiller forskellige
krav til de anvendte data. Det kan séledes vere en fordel at have en vis for-
modning for, hvilken metode (eller metoder) som kan anvendes, for at
kunne finde de mest egnede sammenlignelige data, men de valgte sammen-
lignelige data og sammentignelighedsanalysen er samtidig grundlaget for
vurderingen af, hvilken metode som er den mest optimale.

Ovenstiende - meget summariske - sammenfatning skal illustrere, at den
praktiske tilgang til prisfastssttelsen af de kontrollerede transaktioner og
dokumentationen heraf'kan have et cirkulart praeg. Det er derfor en fordel at
have kendskab til centrale elementer og begreber, for man gér i dybden med
vejledningens forskellige afsnit. I denne introduktion skal derfor gives en
kort, grundleeggende praesentation af dokumentationsopgaven.

Udgangspunktet for prisfastsettelsen af varer og ydelser mellem forbundne
parter er, at priserne og vilkarene skal vare i overensstemmelse med, hvad
der kunne vere opnéet, hvis transaktionerne var afsluttet mellem uatheen-

gige parter. For at kunne fastsatte priser pa transaktioner mellem forbundne

parter er det derfor nedvendigt at tage udgangspunkt i de priser, som bliver
fastsat for tilsvarende sammenlignelige transaktioner mellem uathzngige




parter. Sammenlignelighed er séledes et neglebegreb, nar armslengdepriser
for kontrollerede transaktioner skal fastsattes og dokumenteres.

At fastsztte en armsiengdepris ved at foretage sammenligninger mellem
kontrollerede transaktioner og transaktioner mellem uathengige parter for-

1.2.2

adsetter paturiovis-at-fransaktionerne rent-fas OEsd Zhiss HEHe
lige, eller at det er muligt at foretage korrektioner af eventuelle forskelle for
at opnd sammenlignelighed.

Det er vigtigt at have et grundleeggende kendskab til egne forhold for at
kunne finde egnede uafheengige transaktioner som sammenligningsgrund-
lag med henblik p2 at fastsmtte armslengdepriser. Man ber séledes starte
med at beskrive de parter, som indgér i de kontrollerede transaktioner, samt
de sammenhange den dokumentationspligtige virksomhed indgar i.

Nar man skal udarbejde transfer pricing dokumentation for overdragelser
mellem to (eller flere) forbundne parter, er det for det ferste vigtigt at
beskrive virksomheden generelt, herunder de omgivende faktorer som
pavirker virksomheden. Denne beskrivelse er nedvendig for at kunne finde
uathzngige virksomheder med tilstreekkeligt sammenlignelige transaktio-
ner i sammenlignelighedsanalysen og dermed fastsztte den korrekte arms-
‘leengdepris.

Beskrivelsen af virksomheden ber indeholde en oversigt over den juridiske
struktur, parterne indgér i. Ligeledes ber den organisatoriske struktur i de
pagaldende virksomheder beskrives, herunder en klarleggelse af, hvem
som har beslutningskompetence pa hvilke omrader og hvordan beslutnin-
gerne trazffes.

I beskrivelsen af virksomheden indgér naturligvis ogsé informationer om,
hvilken slags aktiviteter som udferes, hvilke produkter som produceres osv.
Det er ogsa vigtigt at informere om, hvilken strategi virksomheden felger,
dvs. om virksomheden f.eks. satser p& unikke hejt specialiserede markeva-
rer eller ydelser, eller om man forseger at konkurrere pa lave priser. Om
virksomheden er i en opstartsfase eller allerede har skabt sig en markedspo-
sition er ligeledes relevant.

Afrelevans er ogsa de ydre omstendigheder, som gkonomisk pévirker virk-
somheden og dermed sammenligneligheden. Dvs. beskrivelse af markedet
for virksomhedens produkter; hvordan konkurrencen er, hvilke substitutter
som findes m.v., samt andre forhold af betydning sdsom offentlige regule-
ringer. '

Hvad en virksomhedsbeskrivelse kan indeholde behandles mere udferligt i
afsnit 4.1.

For i sammenlignelighedsanalysen at kunne foretage relevante sammenlig-
_.ninger er det ogs nedvendigt neermere at fa identificeret og beskrevet selve
transaktionerne, som finder sted mellem de forbundne parter.

1.2.2
Beskrivelse af
virksomheden m.v.

Virksomheden

Kontrollerede
_ transaktioner
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1.2.3

Funktions- og

Beskrivelse af skono-
miske resultater

1.2.3
Sammenlignelig-
hedsanalyse
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For hver transaktion ber beskrives, hvad der er overdraget, omfanget heraf,

til hvitken modtager, samt hvorledes der sker afregning for de leverede varer
eller ydelser. Se ngrmere herom i afsnit 4.2.

En meget v1gt1g del afen dokmnentatlon eren besknvelse af parternes funk

Vaardlskabende proces. Identlﬁkanonen af hvor i koncernen ﬁmkt1onerne
og risiciene er placeret, har betydning, nér der i sammenlignelighedsanaly-
sen skal findes virksomheder med sammenlignelige transaktioner.

Fordelingen af funktioner og risici mellem de forbundne parter har stor
betydning for armslengdepriser, efiersom det ma forventes, at den sterste
del af en koncerns indtjening skal tilfalde de enheder, hvor den vardiska-
bende aktivitet sker, og hvor de sterste risici tages. De aktiver, som indgér,
har naturligvis ogsd betydning, dvs. hvilke af parterne som ejer f.eks. pro-
duktionsanleg og - ikke mindst - de immaterielle aktiver.

En funktions- og risikoanalyse kan udarbejdes som en verbal beskrivelse, og
virksomheden kan i mere eller mindre detaljeret skemaform angive, hvilke
enheder i koncernen der udferer de forskellige funktioner, samt hvemn der
har risiciene forbundet hermed. Der kan endvidere sattes vagtninger ind for
at vise, hvilke funktioner og risici som har sterst betydning for veerditilvak-
sten. Funktions- og risikoanalysen behandles i afsnit 4.3.

Til brug for bl.a. en sammenligning med vafthengige transaktioner vil det
vacre relevant at bearbejde og opstille de ovenfor beskrevne oplysninger om
den dokumentationspligtiges virksomhed pad en s&dan made, at dataene
umiddelbart kan sammenlignes. Mere herom findes i afsnit 4.4.

P4 baggrund af ovenstiende forhold seges efter sammenlignelige transakti-
oner med henblik pa at fastsatte armslengdepriser for de kontrollerede
transaktioner.

Er der problemer med at finde tilstreekkeligt sammenlignelige transaktioner,
ma virksomheden i forste omgang se pa, om det er muligt at justere eller kor-
rigere for eventuelle forskelle, s transaktionerne bliver sammenlignelige.
Kan virksomheden ikke finde data, som dakker precis den pagzldende
transaktion, kan det vare nedvendigt at gruppere transaktionerne, sdledes at
feks. en hel produktlinie sammenlignes fremfor det enkelte produkt. Sam-
menligninger af transaktioner over flere &r kan korrigere for forskelle i de
sammenlignede transaktioners livscyklus, ligesom det kan vaere relevant at
indsamle data for en mangde af de mest sammenlignelige transaktioner og
heraf udarbejde et interval, indenfor hvilket armsleengdeprisen anses for at

ligge. .

Hele processen med at finde sammenlignelige data ber beherigt dokumen-
teres, herunder valg og fravalg samt de eventuelle justeringer, som foretages
for at opna sammenlignelighed.

Se afsnit 4.5 for en grundig gennemgang af sammenlignelighedsanalysen.




OECD har udarbejdet retningslinier vedrerende transfer pricing (se net-
mere herom i afsnit 2.2), og heri beskrives fem metoder til at fastsette arms-
lzengdepriser for kontrollerede transaktioner. Arten af transaktionerne samt
hvilke sammenlignelige data, som kan findes, danner udgangspunktet for
valget af den mest optimale af prisfastsettelsesmetoderne.

1.24

1.2.4
Valg af transfer
pricing metode

e’

Metoderne anvender data vedrerende sammenlignelige uathengige transak-
tioner (sammenligningsgrundlaget) for at fastszette armslengdeprisen for en
kontrolleret transaktion. Der kan enten vare tale om at anvende selve prisen
pa sammenlignelige transaktioner som grundlag for prisfastseettelsen af
transaktionerne, eller armslengdeprisen kan bestemmes via sammenligne-
lige transaktioners brutto- eller nettoavance.

Der er en art rangfolge mellem metoderne, dvs. at nogle metoder gar forud
for andre, fordi disse metoder er mere direkte, hvorved armslengdeprisen
kan opgeres med sterre sikkerhed. Hvor langt man skal ned i "hierarkiet"
afheenger bl.a. af, hvilke sammenlignelige data man har til rddighed.

I det efterfolgende beskrives metoderne enkeltvist med angivelse af, hvor-
nar metoderne kan anvendes samt hvilke sammenlignelige data (sammen-
lignelighedsfaktorer), der er nedvendige for at anvende de forskellige meto-
der. Sammenlignelighedsfaktorerne beskrives nermere i afsnit 4.5.1, og i
afsnit 5 findes en detaljeret gennemgang af alle metodeme. I bilag 3 og 4 fin-
des endvidere oversigter over metodernes karakteristika m.v.

Metoderne er folgende:

Den fri markedsprismetode (Comparable uncomtrolled price method -
CUP-metoden)

Metoden anvender prisen pa overdragelser af sammenlignelige varer eller
ydelser mellem uathaengige parter til at fastseette armslengdeprisen pé over-
dragelser af varer eller ydelser mellem forbundne parter.

CUP-metoden er den foretrukne, idet den sammenligner direkte pd den vare
eller tjenesteydelse, som bliver overdraget. Metoden kraver imidlertid en

~ stor overensstemmelse specielt m.h.t. produktegenskaber, men ogsa

omstendighederne er vigtige, f.eks. volumen og transportomkostninger, og
metoden er derfor sveer at anvende i praksis. Metoden er mest anvendelig,
hvis virksomheden ogsé selger/keber tilsvarende varer eller tjenesteydel-
ser, som overdrages mellem de forbundne parter, til/fra uvathzengige parter.
I sadanne tilfzlde tales om en intern CUP i modseetning til de tilfelde, hvor
der sammenlignes med produkter eller ydelser, som szxlges mellem andre

- uathengige parter - hvilket kaldes en ekstern CUP. Den eksterne CUP kan

typisk anvendes ved salg af ensartede standardprodukter, hvor der er et
offentligt marked.

Eftersom CUP-metoden anvender prisen pa selve produkterne til at prisfast-
sectte, er det egenskaberne ved de konkrete varer eller tjenesteydelser, som

er primar sammenlignelighedsfaktor ved denne metode.

Traditionelle transakti-

onsbestemte metoder
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Videresalgsprismetoden (Resale price method)

Metoden kan bruges i tilfalde, hvor en vare szlges fra en forbunden part til
en anden og derefter videre til en uatheengig kunde. Videresalgsprisen ved
salget til den uathzngige kunde er en vathengig markedspris, og denne pris
reduceres med en markedsmassig bruttoavanceprocent for at finde arms-
lengdeprisen mellem de forbundne parter

16

Videresalgsprismetoden er en mere indirekte metode end CUP-metoden,
idet den ser pé bruttoavancen fremfor selve prisen pa produkteine. Metoden
kan isaer anvendes pa distributionsselskaber og salgsselskaber, som vareta-
ger et minimum af funktioner og pétager sig en begranset risiko, siledes at
der ikke sker en neevnevaerdig vaerditilvekst inden videresalget. Bruttoavan-
ceprocenten skal vare i overensstemmelse med, hvad virksomheden even-

tuelt opndr i bruttoavance for sammenlignelige transaktioner med uafthen-

gige parter, eller hvad en nafhengig virksomhed ville opna i bruttoavance
for at udfere de samme funktioner og lebe de samme risici,

Den primare sammenlignelighedsfaktor i videresalgsprismetoden er de
funktioner, som den videresalgende part udferer inden salget til den uaf-
haengige kunde, samt de risici som lgbes. Disse funktioner og risici er grund-

' laget for den bruttoavance, som kan opnés ved videresalget. De produkter,

som overdrages, behever saledes ikke at vaere fuldstaendig sammenligne-
lige, men sandsynligheden for at finde egnede sammenlignelige transaktio-
ner er sterre i den samme branche m.v.

Kostpris plus avancemetoden (Cost plus method

Til en vares eller tjenesteydelses kostpris legges et markedsmassigt tillaeg
for at fastsztte armslaengdeprisen. Dette tilleeg beregnes som et procenttil-
leeg til omkostninger.

Denne metode anvendes primart pad produktionsselskaber, men er ogsa
anvendelig for virksomheder, som leverer tjenesteydelser, eller ved f.eks.
kontraktsforskning. Til produktionsomkostningerne medregnes bade de
direkte og de indirekte omkostninger forbundet med transaktionen, opgjort
pr. produkt eller eventuelt pr. produktgruppe. Sterrelsen af procenttillegget
skal vaere i overensstemmelse med, hvad virksomheden eventuelt opnér ved
tilsvarende salg til en uafhzngig aftager, eller med hvad en vafthzngig virk-
somhed med de samme funktioner og risici m.v. vil kunne opné.

Sammenlignelighedsfaktoren, som er afgerende for procenttilleeggets stor-
relse, er primeert de funktioner og risici, som ligger hos den ene part, for eller
i forbindelse med at der sker overdragelse af en vare til en forbunden part,
eller at der udferes en tjenesteydelse for en forbunden part. Ligeledes er det
af betydning for sammenlignelighed, at produktionsomkostningerne er
nogenlunde ens, og at der ikke f.eks. sammenlignes direkte mellem en virk-
somhed, som ejer anlagsaktiverne, og en virksomhed, som leaser disse,
uden at der - om muligt - justeres for konsekvenserne heraf. Det er endvidere

~vigtigt, at de data, som anvendes i sammenligningen, er opstillet efier de

samme regnskabsprincipper m.v.

et




Avancefordelingsmetoden (Profit split method)

En koncerns nettoavance pa en transaktion fordeles mellem de involverede
parter ud fra, hvad uathengige virksomheder ville forvente at fa 1 fortjeneste
ved at vare part i en sammenlignelig transaktion. Ved nettoavance forstis i
transfer pricing-sammenhsng resultat for renter. '

avancemetoder

1.24

Transaktionsbestemte -

Metoden kan med fordel anvendes ved transaktioner, som er sé staerkt inte-
grerede, at de ikke kan vurderes separat, samt nar mere end én af parterne
ejer immaterielle aktiver. Endvidere kan metoden bruges til at lave en kon-
frolberegning pa en anden metode.

Ved anvendelse af metoden tages udgangspunkit i de forbundne parters sam-
lede nettoavance pa en transakiion, og fordelingen mellem parterne sker pi
baggrund af de fimktioner, parterne udferer, og de risici, som tages.

Der findes flere varianter af metoden, og de mest almindelige er bidragsana-
lysen og residualanalysen. Ved bidragsanalysen fordeles den samlede for-
tjeneste mellem parterne efter veerdien af de funktioner, som parterne har
udfert, og de risici, som er taget. Ved residualanalysen sker fordelingen af
fortjenesten i to faser. Forst tildeles parterne, hvad der svarer til markedets
seedvanlige afkast for den pagzldende transaktion, og derneest fordeles et
eventuelt resterende overskud (eller underskud) efter specielle faktorer,
f.eks. parternes bidrag af immaterielle aktiver til processen.

Da avancefordelingsmetoden bygger pa, at fordelingen af den samlede for-
tjeneste findes ved, at vardien af parternes bidrag vurderes, er metoden ikke
direkte afthengig af sammenlignelige data. Ved ansetielsen af verdien af
parternes bidrag ber der dog anvendes data fra uafthengige parter i videst
muligt omfang,

Transaktionsbestemt nettoavancemetode (Transactional net margin method

- TNMM)

Ved denne metode skal nettoavancen for en kontrolleret transaktion fastsat-

tes som en procentsats af et passende grundlag (f.eks. omkostninger, salg
- eller aktiver) og svare til, hvad en uafhangig part ville beregne i nettoavance

for en sammenlignelig transaktion.

Ved TNMM-metoden tager man udgangspunkt i den af parterne i en kon-
trolleret transaktion, som er den mest simple m.h.t. funktioner, risici og
involverede (immaterielle) aktiver, da det er den part, for hvem det er lettest
at finde virksomheder med sammenlignelige transaktioner. Nettoavancen
ved transaktionen skal for denne part veere i overensstemmelse med, hvad
virksomheden eventuelt har i nettoavance ved tilsvarende transaktioner med
uathengige parter, eller hvad nettoavancen for en tilsvarende transaktion
mellem to vafthangige parter ville vaere. Den resterende nettoavance ved
transaktionen tilfalder den anden part i transaktionen.

‘Nettoavancen skal beregnes som en procentsats af et passende grundlag, og
dette grundlag kan feks. vare omkostninger, salg eller virksomhedens
driftsfremmende aktiver. Hvilket grundlag, som ber vaelges, afthenger af]
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hvilken slags virksomhed der er tale om. Er der tale om en salgsvirksomhed,
kan man se pé netioavancen i forhold til omsztningen, dvs. virksomheder-
nes overskudsgrad. For en produktionsvirksomhed kan det veere nettoavan-
cen i forhold til omkostningerne, som ses pa, eller man kan anvende afkast-
ningsgraden, dvs. nettoavancen i forhold til driftsfremmende aktiver.

Metodevalget

18

Primer sammenlignelighedsfaktor for TNMM-metoden er, i lighed med
videresalgsprismetoden og kostpris plus avancemetoden, funktioner og
risici. Eftersom nettoavancen kan vare mittidre folsom overfor eventuelle
forskelle i de funktioner, som udferes af parterne, stilles der dog ikke ved
TNMM-metoden helt de samme krav til sammenlignelighed.

Som nzvnt ovenfor vaelges prisfastsitelsesmetode pd baggrund af, hvilken

art af transaktioner, der er tale om, samt hvilke sammenlignelige data, der

kan findes. Valget af den optimale prisfastsettelsesmetode beskrives nzr-
mere i afsnit 4.6.

Nér en prisfastsetielsesmetode er valgt, md virksomheden demonstrere, at
priserne for skatteyderens kontrollerede transaktioner rent faktisk er i over-
ensstemmelse med den valgte metode.
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2. De mtematwnale transfer pricing-regler og
forholdet til dansk ret

De vigtigste fortolkningsbidrag til de danske transfer pricing regler er artlkel

91 0OECD's Mnde]nvprpnqkmmmams@ngd@ggq_pppf og

de af OECD udarbejdede retningslinier (guidelines) om transfer pricing.

OECD arbejder for ekonomisk samarbejde og udvikling i sivel medlems-
lande som ikke-medlemslande. Den uensartede skattelovgivning i de
enkelte Iande vil med den omfattende handel mellem selskaber i multinati-
onale koncerner kunne udgere en forhindring for den ekonomiske veekst,
bl.a. fordi forskellige skatteregler i landene, samt problemer med at prisfast-
sette indteegter og udgifter i de enkelte selskaber i en koncern, kan forér-
sage, at den samme indkomst beskattes flere steder. Med nedenmzevnte tiltag
forseger OECD at imedekomme denne problemstilling.

OECD's Modeloverenskomst er det overordnede udgangspunkt for alle dob-
beltbeskatningsoverenskomster mellem OECD-lande, herunder de fleste
danske overenskomster, samt for en stadig sterre del af dobbeltbeskatnings-
overenskomster mellem lande udenfor OECD. I Modeloverenskomstens
artikel 9 findes OECD's officielle definition af armslengdeprincippet, en
definition som ogsa stir centralt i OECD's Transfer Pricing Guidelines.
Modeloverenskomstens artikel 9 behandles neermere i afsnit 2.1 nedenfor.

OECD's Transfer Pricing Guidelines har en central betydning internationalt,
idet ikke kun OECD's medlemslande, men ogsa andre lande, har tilsluttet sig
_ principperne heri. Denne internationale anerkendelse giver i sig selv det
bedst mulige vaern mod dobbeltbeskatning, fordi der skabes en ensartet for-
stielse af armsleengdeprincippet, hvilke transfer pricing-metoder som kan
anvendes osv. Den danske transfer pricing-lovgivning i skattekontrollovens
§ 3 B og ligningslovens § 2 er udarbejdet i overensstemmelse med disse ret-
ningslinier, der er henvist direkte hertil i bemaerkningerne til loven om stad-
festelsen af armslengdeprincippet, og OECD's Transfer Pricing Guidelines
er derfor centrale for den danske praksis pa omradet. En nzrmere gennem-
gang af OECD's Transfer Pricing Guidelines gives i afsnit 2.2 nedenfor.

2.1 Armslaengdeprincippet i relation til OECD's Modeloverenskomst

OECD's grundleggende definition af armslengdeprincippet findes i
OECD's Modeloverenskomsts artikel 9 om associerede foretagender. Heri
bestemmes i stk. 1, at:

"] tilfeelde hvor

a} et foretagende i en af de kontraherende stater direkte eller indirekte del-
tager i ledelsen, kontrollen eller finansieringen af et foretagende i den anden
kontraherende stat, eller

b) samme personer direkte eller indirekte deltager i ledelsen, kontrollen eller
finansieringen af sivel et foretagende i den ene af de kontraherende stater
som et foretagende i den anden kontraherende stat,
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2.2

og der i nogle af disse tilfelde mellem de to foretagender er aftalt eller fast-

sat vilkar vedrerende deres kommercielle eller finansielle forbindelser, som
afviger fra de vilkér, som ville vare blevet aftalt mellem uatheengige fore-
tagender, kan enhver fortjeneste, som, hvis disse vilkar ikke havde forelig-
get, ville vare titfaldet et af disse foretagender, medregnes til detie foreta-

gendes fortjeneste og beskattes i overensstemmelse hermed

Med denne formulering tilkendegiver QECD séledes, at hvis der mellem
forbundne parter aftales eller fastswttes vilkar vedrerende de indbyrdes
transaktioner, som afviger fra, hvad der ville veere aftalt mellem uathengige
parter, kan der foretages en korrektion, siledes at fortjenester beskattes i
overensstemmelse med, hvad der ville vare tilfzldet mellem uafhaengige
parter. Eller, med andre ord, beskatningen kan korrigeres, s& den bliver i
overensstemmelse med armslaengdeprincippet.

Definitionen i (a) og (b) af, hvad der forsts ved forbundne foretagender, er
mbt. kontrolkravet bredere end de danske transfer pricing-regler, se herom i
afsnit 3 samt bilag 1 og 2. Det danske kontrolbegreb vil dermed ikke vare i
modstrid med de dobbeltbeskatningsoverenskomster, som Danmark har
indgaet og som fplger Modeloverenskomstens bestemmelser. Men OECD's
bredere definition betyder ogsa, at eftersom andre lande saledes kan have en
bredere definition af, hvad der forstis ved forbundne parter, vil danske kon-
cerner kunne blive medt med udenlandske transfer pricing-reguleringer,
som ikke vil falde ind under de danske regler.

Foretages der i et land, i overensstemmelse med artikel 9, stk. 1, 1 Mode-
loverenskomsten, en regulering af indkomsten 1 en virksomhed for at bringe
priser og vilkér i overensstemmelse med armslengdeprincippet, findes des-
uden i stk. 2 en bestemmelse, hvorefter det andet land er forpligtiget til at
foretage tilsvarende justeringer af beskatningen af indkomsien i dette land -
dog kun hvis dette andet land er enig i, at reguleringen bringer priser og vil-
kér i overensstemmelse med armslengdeprincippet. Opstér der alligevel
dobbeltbeskatning for skatteyderen, forpligtes landene efter Modeloverens-
komstens artikel 25 til at indgd forhandlinger om en ophzvelse af dobbelt-
beskatningen - de sékaldte mutual agreement forhandlinger - hvis skatteyder
anmoder herom.

2.2 OECD's Transfer Pricing Guidelines
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OECD udsendte i 1995 Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enter-
prises and Tax Administrations med senere supplementer, som med over-
ordnede retningslinier vedrerende prisfastseettelsen af graenseoverskridende
transaktioner har til hensigt at skabe en ensartet praksis pd dette omréde.

Hovedprincippet i OECD's Transfer Pricing Guidelines er, at de forskellige

-enheder i f.eks. en multinational koncern anses som separate enheder, som

i deres indbyrdes transaktioner agerer pa armsiengdevilkér, Da armsleng-
deprincippet er et si centralt begreb for transfer pricing, indledes Guidelines
med en beskrivelse af princippet og dets anvendelse i kapitel [. Armslang-
deprincippet behandles nzermere i afsnit 2.2.1 nedenfor.




1 kapitel IT og 111 i Guidelines beskrives de metoder, som OECD anerkender

til prisfastsettelse af graenseoverskridende transaktioner pa armslengdevil-

- kar. Disse metoder beskrives i afsnit 5 nedenfor.

I kapitel IV i Guidelines er redegjort for de muligheder; som administrativt
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Kapitel V i Guidelines omhandler dokumentation. I kapitlet gives bl.a. ret-
ningslinier il skattemyndigheder og skatteydere vedrerende hvilken doku-
mentation, som er bedst egnet til at vise, at kontrollerede transaktioner er pd
armslengdevilkér. I afsnit 4 nedenfor gennemgas de elementer, som bar
indga i en dokumentation. '

I Guidelines kapitel VI beskrives, hvilke specielle forhold som ger sig gal-
dende for prisfastsetielsen af immaterielle aktiver, kapitel VII omhandler
prisfastseettelsen af koncerninterne tienesteydelser, og i kapitel VIII disku-
teres, hvornar forskellige typer omkostningsfordelingsaftaler er i overens-
stemmelse med armslengdeprincippet.

Desuden indeholder Guidelines tre anmekser, Det forste anneks omhandler
procedurer til at overvége transfer pricing omridet med henblik p at holde
Guidelines ajour, naste anneks bestdr af eksempler pa anvendelsen af
Guidelines, og det sidste anneks omhandler de specielle bilaterale bindende
forhindsbeskeder (Advance Pricing Arrangements) som kan indgés for pa
forhand at fastlegge, hvilke prisfastsetiesesmetoder som kan anvendes pa
fremtidige transaktioner mellem forbundne parter. '

OECD giver i kapitel I i Transfer Pricing Guidelines retningslinier for, hvor-
dan armslengdeprincippet, som defineres 1 artikel 9 i modeloverenskom-
sten, skal anvendes. Armslzngdeprincippet skal som udgangspunkt anven-
des af OECD-landene som transfer pricing-standard i skattesporgsmal.

Ved vurderingen af om forbundne parter handler pa armslengdevilkar, skal
der foretages en sammenligning med priser og vilkér, som uatheengige par-
ter benytter i sammenlignelige transaktioner. De forbundne parter opfattes
saledes som scparate enheder, der i deres indbyrdes transaktioner agerer
som uafhengige parter, og pd den méde opnds stor lighed med den skatte-
massige behandling af vathengige parter.

OECD anerkender, at der kan vaere problemer med anvendelsen af arms-
lengdeprincippet, fordi princippet om, at forbundne parter handler som
separate enheder, ikke tager hensyn til de stordriftsfordele m.v., som kan
opnas ved at indga i koncernrelationer.

Et praktisk problem ved at anvende armsleengdeprincippet er, at forbundne
parter eventuelt vil indga i transaktioner, som uafhzngige parter ikke vil
indg4 i. En virksomhed vil f.eks. normalt ikke szlge knowhow, forsknings-
resultater m.v. til en vafhaengig part til en pa forhind fastsat pris, hvis der er
stor usikkerhed om indtzgtspotentialet, og hvis der findes andre muligheder
til at udnytte de pageldende immaterielle aktiver. I disse situationer vil det

2.2.1

Armslengdeprincip-

pets anvendelse
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séledes vare vanskeligt at finde et sammenligningsgrundlag. Desuden kan
der vaere problemer med at fremskaffe de informationer, som er nedvendige
for at finde armslengdepriser m.v., bade fordi der - som ovenfor - ikke eksi-
sterer et marked for de pagzldende ydelser, eller fordi dataene ikke er til-

gengelige eller blot ikke er tilgaengelige pé et niveau, hvor man kan skelne
de_enkelte transaktioner.
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OECD-medlemmerne fastholder dog armsleengdeprincippet, da det er den
bedste tilnzrmelse til forliolderie pa det frie marked. Endvidere har arms-
leengdeprincippet den dbenlyse fordel, at det er det eneste princip, hvor det
har vaeret muligt at opnd international konsensus med henblik pd imedega-
else af dobbeltbeskatning.

Anvendelsen af armslengdeprincippet bygger pd sammenligninger med
uafhengige parter, og det er derfor vigtigt at finde egnede sammenlignings-
grundlag. OECD definerer sammenlignelighed som, at ingen af de eventu-
ele forskelle mellem de situationer, som sammenlignes, kan have en
vasentligt indvirkning pa de forhold, som underseges (f.eks. pris eller
avance), eller at det er muligt at foretage rimeligt nejagtige justeringer, som
kan eliminere effekten af disse eventuelle forskelle. I afsnit 4.5 behandles
sammenlignelighedsanalysen.

Armslaengdeprincippet ber anvendes pé transaktionsniveau. Transaktioner
kan imidlertid vaere sa tet forbundne, at der kan ske en samlet vurdering af
flere transaktioner eksempelvis pa produktgruppeniveau.

Transfer pricing er ikke en eksakt videnskab, og anvendelsen af den mest
hensigtsmassige metode eller de mest hensigtsmzssige metoder kan fere il
fastszttelse af et interval for armslengdeprisen. Falder prisen udenfor dette
interval, skal skatteyder korrigere prisen til det punkt i intervallet, der bedst
reflekterer den foreliggende transaktions betingelser. Anvendelsen af inter-
valler behandles nzrmere i afsnit 4.5.3.2. Med henblik p at opné en fuld-
stendig forstielse af de forhold, der pavirker den kontrollerede transaktion,
kan det ogséd vere hensigtsmeassigt at se pa data fra tidligere &r.




3. Hvem er omfattet af dokumentatmnsphgten"

3 Hvem er omfattet af dokumentatwnsphgten 7

I skattekontrollovens § 3 B defineres i stk. 1, hvem der er omfatiet af reg-
lerne om dokumentationspligt, og dermed hvem der skal dokumentere pris-
fastseettelsen af transaktioner med forbundne parter i udlandet. Transaktio-

nier med forbundne parter benzevnes kontrolerede transaktioner-

Felgende personer, selskaber m.v. er i medfer skattekontrollovens § 3 B,
stk. 1, omfattet af dokumentationspligten:

Skattepligtige, der

1 kontrolleres af udenlandske fysiske eller juridiske personer eller

2 kontrollerer udenlandske juridiske personer eller

3 er koncernforbundet med en udenlandsk juridisk person eller

4 har et fast driftssted beliggende i udlandet eller

5 er en udenlandsk fysisk eller juridisk person med et fast driftssted i Dan-
mark

Bestemmelsen omfatter sdledes skattepligtige til Danmark. Det kan vare
bade en fuld eller en begrenset skattepligt, og de skattepligtige kan veere
bade fysiske og juridiske personer. For fysiske personer kan det bade dreje
sig om aktie- eller anpartshavere, eller der kan vere tale om selvsteendigt
erhvervsdrivende. Juridiske personer vil typisk vare aktie-, anparts- og
andelsselskaber samt foreninger, fonde m.v.

I relation til punkt 3) ovenfor, defineres i skattekontrollovens § 3 B, stk. 2,
at der ved koncemforbundne juridiske personer forstas juridiske personer,
der kontrolleres af samme kreds af aktionzrer.

Som det ses af punktopstillingen ovenfor, skal der foreligge en relation til
-wudlandet. I forhold il skaitekontrollovens § 3 B anses ifolge stk. 3 en fysisk
eller juridisk person for udenlandsk, hvis personen er hjemmeherende i en
fremmed stat, Fereere eller Gronland, herunder efier bestemmelserne i en
dobbelitbeskatningsoverenskomst.

Den udenlandske relation kan enten vaere af kontrolmaessig art eller i form af
et fast driftssted, jf. punkt 1) - 5) ovenfor. Kontrolbegrebet defineres i skat-
tekontrollovens § 3 B, stk. 2, hvorefter der ved kontrol forstas:

» direkte eller indirekte ejerskab over mere end 50 pct. af aktiekapitalen,
cller
» direkte eller indirekte ridighed over mere end 50 pet. af stemmerne.

Ved opgerelsen af aktierne og stemmerne medregnes aktier og stemmeret-
tigheder, som indehaves af nzrtstiende, af personlige aktionsrer og disses
nertstdende, af koncernforbundne selskaber, af fonde og trusts stiftet af per-
sonen eller selskabet selv, stiftet af nertstiende, af et selskabs koncerfor-
bundne selskaber eller af fonde eller trusts stifiet af disse, jf. henvisningen i
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skattekontrollovens § 3 B, stk. 2, til selskabsskattelovens § 32, stk. 6, 1. og

2. pkt., og ligningslovens § 16 H, stk. 2.

For en mere detaljeret gennemgang af, hvem som er omfattet af reglerne i
skattekontrollovens § 3 B, henvises til kapitel 2 1 ToldSkats vejledning,
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ningen kan findes pd internettet p& adressen www.toldskat.dk under "Juridi-
ske vejledninger”.




