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TABEL 1
(DEL 1)

OVERSIGT OVER AFTALER, SOM ER OMFATTET AF DENNE RAPPORT

""Ny generation'' af frihandelsaftaler

Partner

Anvendt siden

Frihandelsaftale mellem EU og Sydkorea

1. juli 2011.

Frihandelsaftale mellem EU, Colombia,
Peru og Ecuador

1. marts 2013 for Peru, 1. august 2013 for
Colombia, 1. januar 2017 for Ecuador.

Associeringsaftale  mellem  EU

Mellemamerika

0g

1. august 2013: Handelssgjlen anvendes for
Honduras,  Nicaragua og  Panama.
1. oktober 2013:  Costa Rica og El

Salvador. 1. december 2013: Guatemala.

Den samlede gkonomi- og handelsaftale
(CETA) mellem EU og Canada

21. september 2017.

Vidtgiende og brede frihandelsomrader (DCFTA 'er)

EU-Georgien 1. september 2014, tradt 1 kraft
den 1. juli 2016.

EU-Moldova 1. september 2014, tradt i kraft
den 1. juli 2016.

EU-Ukraine 1. januar 2016, tradt i kraft den 1.
september 2017.

""Fgrste generation'' af frihandelsaftaler

Partner Anvendt siden

Toldunion mellem EU og Tyrkiet Associeringsaftale  undertegnet i 1963.

Sidste fase i toldunionen tradte i kraft den
1. januar 1996.

EU-Schweiz 1972.
EU-Norge 1. juli 1973.
EU-Israel 1. januar 1996.
EU-Jordan 1. maj 2002.
EU-Palzstina’ 1. juli 1997.

EU-Tunesien

1. marts 1998.

EU-Marokko 18. marts 2000.
EU-Libanon 1. marts 2003.
EU-Egypten 21. december 2003.

EU-Algeriet

1. september 2005.

Global aftale mellem EU og Mexico

Frihandelsaftale for varer anvendt siden
1. juli 2000. Frihandelsaftale for
tjenesteydelser anvendt siden
1. marts 2001.

Denne betegnelse ma ikke udlegges som en anerkendelse af en palestinensisk stat og bergrer ikke de
enkelte medlemsstaters holdninger til dette spgrgsmal.







TABEL 1
(DEL 2)

OVERSIGT OVER AFTALER,

SOM ER OMFATTET AF DENNE RAPPORT

"Fgrste generation'' af frihandelsaftaler

Partner

Anvendt siden

Associeringsaftale mellem EU og Chile

1. februar 2003.

SAA mellem EU og den tidligere
jugoslaviske republik Makedonien®

Interimsaftale om handel 1. juni 2001.

SAA mellem EU og Albanien

Interimsaftale om handel 1. december

2006.

SAA mellem EU og Montenegro

Interimsaftale om handel 1. januar 2008

SAA mellem EU og Serbien

Interimsaftale om handel for Serbien: 1.
februar 2009. For EU: 8. december 2009.

SAA mellem EU og Bosnien-Hercegovina

Interimsaftale om handel 1. juli 2008

SAA mellem EU og Kosovo®

1. april 2016.

Okonomiske partnerskabsaftaler (OPA 'er)

Partner

Anvendt siden

EU-Stillehavsomradet

28. juli 2014: Fiji. 20. december 2009:
Papua Ny Guinea.

EU-Cariforum

29. december 2008: Antigua og Barbuda,
Belize, Bahamas, Barbados, Dominica,
Den Dominikanske Republik, Grenada,
Guyana, Jamaica, Saint Kitts og Nevis,
Saint Lucia, Saint Vincent og
Grenadinerne, Surinam samt Trinidad og
Tobago.

EU-underregionen 1 det gstlige og sydlige
Afrika (ESA)

14. maj 2012: Madagascar, Mauritius,
Seychellerne og Zimbabwe.

@PA mellem EU og Centralafrika

4. august 2014: Cameroun.

OPA mellem EU og SADC-fzllesskabet
(Southern African Development
Community)

10. oktober 2016: Botswana, Lesotho,
Namibia, Sydafrika og Swaziland. 4.
februar 2018: Mozambique.

Interims-@PA mellem EU og Ghana

15. december 2016.

Interims-OPA mellem EU
Elfenbenskysten

0g

3. september 2016.

2 Stabiliserings- og associeringsaftale.
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Denne betegnelse indebarer ingen stillingtagen til Kosovos status, og den er i overensstemmelse med

UNSCR 1244/1999 og ICJ's udtalelse om Kosovos uatha@ngighedserklering.




1. INDLEDNING
1.1. Hvorfor denne rapport?

Bilaterale og regionale frihandelsaftaler (FTA'er) er sterke drivkraefter for gkonomisk
vakst. Ved at styre globaliseringen bibringer de personer og virksomheder i Den
Europ@iske Union (EU) og i vores partnerlande betragtelige fordele. Frihandelsaftalerne
bidrager i hgj grad til resultaterne af EU's udenrigshandel, da de abner nye markeder for
eksportgrer og tilbyder et mere forudsigeligt, regelbaseret forretningsmiljg, som giver
forbrugerne flere valgmuligheder og skarper konkurrencen. Samtidig med at fjernelsen
af tolden og de ikketoldmassige hindringer bag graensen stadig er et vigtigt trek ved
handelsaftalerne, far andre elementer stgrre og stgrre betydning. Iser er de regler, der
stgtter fri og fair handel (f.eks. vedrgrende beskyttelse af intellektuelle
ejendomsrettigheder og konkurrenceregler), og dem, der beskytter
arbejdstagerrettigheder og miljg, rykket 1 forgrunden. Derudover kan nogle
frihandelsaftaler give mulighed for et tettere samarbejde mellem parterne inden for en
rekke omrader, fra forskning og innovation til standardisering og klimazndringer.

Antallet af frihandelsaftaler, som EU har indgaet, er steget, og det samme er
offentlighedens interesse 1 deres virkninger. For at analysere de reelle og potentielle
fordele ved de vasentligste frihandelsaftaler® patog Kommissionen sig i sin meddelelse
"Handel for alle hvert &r at ggre status over disse aftalers gennemfgrelse og dermed
kaste lys over fremskridtene, men ogsa over de resterende udfordringer samt de skridt,
som Kommissionen tager, for at frihandelsaftalerne kan na deres fulde potentiale.

P4 linje med den fgrste rapport’, der blev offentliggjort i november 2017, har denne
anden arsrapport om gennemfgrelsen af frihandelsaftaler (i det fglgende benavnt
"rapporten") til opgave at gge bevidstheden om og gennemsigtigheden af den made,
hvorpa Kommissionen gennemfgrer disse frihandelsaftaler. Rapporten bgr ggre det
muligt for de andre EU-institutioner, medlemsstaterne, civilsamfundet, virksomhederne
og alle med andel i EU's handelspolitik at undersgge og drgfte den made, hvorpa EU
gennemfgrer sine frihandelsaftaler i praksis. De oplysninger, der bliver indsamlet i denne
forbindelse, vil endvidere blive brugt under fremtidige handelsforhandlinger. Derudover
giver rapporten et brugbart indblik i, i hvilket omfang udviklingslandene udnytter
frihandelsaftalerne med EU, og hvordan udviklingsbistanden kan skraddersyes bedre 1
overensstemmelse med den nyligt opdaterede strategi Aid for Trade.

1.2 Data anvendt i rapporten

Nar andet ikke er angivet, er de generelle handelsstatistikker’ i rapporten om handels- og
investeringsstremmenes udvikling baseret pa de Eurostat-data (COMEXT), der var til

*  Der findes en oversigt over alle de handelsaftaler, som EU har forhandlet om og indgaet, pa:

http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2006/december/tradoc_118238.pdf

Europa-Kommissionens meddelelse "Handel for alle: En mere ansvarlig handels- og
investeringspolitik", COM(2015) 497.

Meddelelse fra Kommissionen til Europa-Parlamentet, Radet, Det Europziske @konomiske og Sociale
Udvalg og Regionsudvalget af 17.11.2017. Bruxelles, den 9.11.2017, COM(2017) 654.

De generelle statistikker over handelen med varer og tjenesteydelser for de enkelte FTA-partnerlande
findes i arbejdsdokumentet.


https://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2015/october/tradoc_153846.pdf.
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/DA/TXT/?qid=1511801721703&uri=CELEX:52017DC0654.
https://ec.europa.eu/europeaid/sectors/economic-growth/trade_en.
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2006/december/tradoc_118238.pdf.

radighed pr. 15. juli 2018®. Nér andet ikke er angivet, er de nyeste arlige data for handel
med varer fra 2017, mens de seneste oplysninger om tjenesteydelser og investeringer er
fra 2016. Statistikkerne om praferenceudnyttelsesgrad (PUR)’ er baseret pa
administrative data indsamlet af importlandet. Preferenceudnyttelsesgraden viser, i
hvilket omfang handelsstrémmene udnytter de praferencer, der er forbundet med en
frihandelsaftale. Preferenceudnyttelsesgraden afspejler den andel af import eller eksport,
der falder ind under en toldpraference, i forhold til den samlede import eller eksport, der
var berettiget til preferencetold, pr. partnerland, dvs. den samlede vardi af import eller
eksport, som var preferenceberettiget, divideret med den import/eksport, der rent faktisk
fandt sted under praferenceordningen. Der er tale om praferenceberettiget
import/eksport, hvis den anvendte praferencetoldsats er lavere end den anvendte
mestbegunstigelsessats.  Derfor er  toldfri  handel i1  forbindelse  med
mestbegunstigelsesbehandling ikke medtaget i beregningerne.

Praferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra FTA-partnerne er baseret pa tal fra
Eurostat. Eurostat sammenholder toldsatser og handelsstramme for at opbygge et
datas@t, hvorfra Kommissionen kan trekke oplysninger ud om den behandling, et
produkt er berettiget til, og det omfang, i hvilket denne behandling anvendes. Det
opniede dataszt er harmoniseret og konsekvent'® og ggr det muligt at foretage
sammenligninger mellem partnerlande og fra ar til ar.

Til gengeld anvender Kommissionen administrative data indsamlet af de forskellige
importerende tredjelande til at beregne praferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU
til FTA-partnere. Disse statistikker er ikke harmoniseret. Derfor bgr direkte
sammenligninger mellem partnerlande eller med EU-import udelukkende ses som
vejledende. Praferenceudnyttelsesgraden oplyses kun, nar der har veret tilstreekkeligt
palidelige data til radighed.

1.3 Rapportens omfang og opbygning

Denne rapport indeholder en opdatering om Kommissionens aktiviteter 1 forbindelse med
gennemfgrelsen af frihandelsaftaler og opsummerer den vasentligste udvikling i
de 35 stgrste EU-handelsaftaler med 62 partnerlande, der blev anvendt 1 mindst nogle
maneder i 2017 (se tabel I). Der findes detaljerede oplysninger om de enkelte aftaler i det
arbejdsdokument, der ledsager denne rapport.

e [ afsnit 2 opsummeres nogle af de vigtigste resultater pa de hovedomrader, der er
dekket af aftalerne, med en beskrivelse af de opnaede fremskridt og de
udestaende spgrgsmal.

For sa vidt angér associeringsaftalen med Mellemamerika er der store forskelle mellem Eurostat og de
mellemamerikanske statistikker. Af konsekvenshensyn anvendes der kun data fra Eurostat.

Oplysninger om preferenceudnyttelsesgraden pr. partnerland findes i bilag 1 og 2.

Der er dog stadig en vis fejlmargen, da dataene ikke fanger visse @ndringer i importens
praeferencestatus, f.eks. i forbindelse med importgrers krav om praferencetold, efter at varerne er
blevet fortoldet, og toldmyndighedernes kontrol og efterfglgende afvisning af preferencetold, efter at
varerne er blevet frigivet.



Afsnit 3-6 omfatter hgjdepunkterne inden for de enkelte kategorier af
frihandelsaftaler:

o '"ny generation" af frihandelsaftaler (afsnit 3)

o vidtgaende og brede frihandelsomrader (DCFTA'er) (afsnit 4)

o "fgrste generation" af frihandelsaftaler (afsnit 5) og

o gkonomiske partnerskabsaftaler (afsnit 6).
I afsnit 7 ses der pa opfyldelsen af forpligtelserne i forbindelse med handel og
baredygtig udvikling (TSD).
I afsnit 8 ggres der status over handelen med landbrugsfedevarer under
frihandelsaftalerne.
I afsnit9 gennemgas Kommissionens igangverende arbejde for at gge
bevidstheden om og forbedre anvendelsen af frihandelsaftaler.
I afsnit 10 ggres der status over retshandhavelsesaspekterne.
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2.  OVERSIGT OVER DE VIGTIGSTE RESULTATER
2.1 Baggrund

Frihandelsaftaler er vigtige katalysatorer med hensyn til at dbne markeder og skabe de
rammebetingelser, der er fremmende for handel og investering. Handelsaftaler giver EU-
virksomheder mulighed for at gge deres eksport og import, hvilket er med til at gge EU's
bruttonationalprodukt (BNP). Det ligger ogsa fast, at der er en klar forbindelse mellem
beskeftigelse (i EU og i udlandet) og den mervardi, som EU-eksport til resten af verden
genererer“. Frihandelsaftalerne har imidlertid ogsa en reekke supplerende mal, bade generelle
og specifikke for de enkelte partnerlande eller -regioner. EU leegger vaegt pa at sikre, at
handelspolitikken ogsa fremmer verdier sasom beskyttelse af menneskerettigheder,
arbejdstagerrettigheder og miljg og bek@mpelse af klimazndringer.

Derudover bygger de vidtgaende og brede frihandelsomrader (DCFTA'erne) med vores
gstlige naboskabspartnere Moldova, Ukraine og Georgien i hgj grad pa gradvis tiln@rmelse af
disse landes lovgivning til geldende EU-ret. De gkonomiske partnerskabsaftaler (JPA'er)
med lande i Afrika, Vestindien og Stillehavet (AVS-landene) er asymmetriske aftaler, der
giver vores partnerlande told- og kvotefri adgang til EU-markedet, ledsaget af teknisk bistand
og udviklingsstgtteforanstaltninger. Aftalerne med landene pa Vestbalkan bygger pa et staerkt
europaisk perspektiv, hvor disse lande opfattes som kandidater til fremtidigt EU-
medlemskab.

Gennemfgrelsen af frihandelsaftaler fglger 1 sagens natur efter forhandlingsprocessen og skal
tilpasses for at sikre, at de specifikke politiske malsatninger i hver enkelt aftale bliver opfyldt.
Der kan kun drages fornuftige konklusioner, nar en aftale er blevet anvendt gennem flere ar.
For at undersgge aftalernes virkning har Kommissionen foretaget efterfglgende evalueringer
af EU's "fgrste generation" af frihandelsaftaler med Chile (2012) og Mexico (2016), og den er
ved at vere ferdig med en tilbundsgaende analyse af EU's fgrste "nye generation" af
frihandelsaftaler med Sydkorea. Indgaelsen i 2016 af den samlede gkonomi- og handelsaftale
(CETA) med Canada markerede en ny milepal med hensyn til omfang og indhold, og dette
vil ogsa blive afspejlet i aftalens gennemfgrelse.

Jo mere ambitigs og vidtrekkende en handelsaftale er, jo mere kompleks og ressourceintensiv
er dens gennemfgrelse. Derfor er det i dag endnu mere afggrende, at vores vigtigste
frihandelsaftaler overvages regelmessigt og systematisk. Ved at finde ud af, hvad der virker,
og hvad der ikke virker i de forskellige aftaler, kan man tilpasse forhandlingerne om nye
aftaler og moderniseringen af eksisterende aftaler. Kommissionen leegger derfor vagt pa, at
der er en gnidningslgs overgang fra forhandlings- til gennemfgrelsesfasen, og at man er bedre
forberedt pa den dag, hvor en ny aftale begynder at blive midlertidigt anvendt, hvilket ogsa
fremgar af CETA og den gkonomiske partnerskabsaftale med Japan. Effektiv gennemfgrelse
af frihandelsaftaler kan derfor ses som en del af den handelspolitiske cyklus.

" Se artikel af José M. Rueda-Cantuche og Nuno Sousa fra februar 2016: "EU Exports to the World:

Overview of Effects on Employment and Income",
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2016/february/tradoc_154244.pdf



http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2016/february/tradoc_154244.pdf.

2.2 Handel med varer'?

EU's samlede handel under frihandelsaftaler belgb sig i 2017 til 1 179 mia. EUR, hvilket er
ca. 32 % af EU's samlede handel med tredjelande (omkring 3 737 mia. EUR samme ar).
Vores stgrste handelspartnere under frihandelsaftaler er Schweiz, som tegner sig for 7 % af
den samlede handel med lande uden for EU, efterfulgt af Tyrkiet med 4,1 %, Norge med
3.4 % og Sydkorea med 2,7 %. Den samlede import under EU's frihandelsaftaler i 2017 belgb
sig til ca. 542 mia. EUR, mens den samlede eksport 14 pa omkring 637 mia. EUR.

12017 steg den samlede handel med varer, navnlig EU-eksporten. De steder, hvor EU-
eksporten faldt, ser det ud til, at det primert skyldtes eksterne faktorer'®, som pavirkede det
pageldende partnerlands gkonomi, og ikke funktionsfejl i frihandelsaftalen som sadan. En
sektoranalyse af handelsstrgmmene viste store stigninger 1 EU-eksporten af
landbrugsfgdevarer og motorkgretgjer til nogle af vores partnere under den "nye generation"
af frihandelsaftaler. Pa samme tid er der et stort uudnyttet potentiale inden for visse sektorer,
sasom transportudstyr og maskiner, hvor den underliggende eksportverdi og de potentielle
toldbesparelser er forholdsvis hgje i alle EU-medlemsstater og FT A-partnerlande. Ifglge en ny
undersggelse  foretaget af GD TRADE kunne EU-eksportgrer f.eks. spare
anﬂéede 15 mia. EUR arligt, hvis de udnyttede praferencerne i 18 EU-frihandelsaftaler fuldt
ud .

2.3 Praferenceudnyttelsesgrad (PUR)"

Preceferenceudnyttelsesgrad for import til EU fra FTA-partnere

12017 kunne der konstateres en positiv udvikling for is@r de latinamerikanske lande Chile og
Mexico samt EFTA-partnerne Norge og Schweiz, som var i stand til at udnytte de
preferenceordninger, som EU tilbgd 1 frihandelsaftalerne, bedre. Generelt udnyttede FTA-
partnerne i Middelhavslandene frihandelsaftalernes preferenceordninger godt, og det samme
gjorde flere Andeslande som f.eks. Ecuador. Tendensen var ogsa positiv i de
mellemamerikanske lande, navnlig i El Salvador og Panama.

Preeferenceudnyttelsesgrad for eksport fra EU til FTA-partnere

Det er stadig i mange tilfelde en udfordring at beregne preferenceudnyttelsesgraden for
eksport fra EU til FTA-partnere, da der enten ikke findes data eller mangler pélidelige data.
Det bgr bemerkes, at som sidste ar var dataene om praeferenceudnyttelsesgraden for eksport
fra EU til FTA-partnerne ogsa i ar vanskeligt tilgengelige i nogle FTA-partnerlande, og i

Kilde: Eurostat.

Den specifikke politiske og geopolitiske kontekst kan have betydning for handelsstrgmmene pa lige fod med
andre faktorer, der ikke ngdvendigvis har noget at ggre med gennemfgrelsen af frihandelsaftalerne.

Se undersggelse af Nilsson og Preillon (2018),
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/june/tradoc_156931.pdf.

Det underliggende begreb er forklaret nermere i afsnit 1.3 ovenfor. Preferenceudnyttelsesgraden pr.
partnerland findes i bilag 1 og 2.


http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/june/tradoc_156931.pdf.

nogle tilfelde viste de modtagne data sig at vere upalidelige eller inkonsekvente'®. Dette
skyldes, at de enkelte partnerlande bruger deres egne metoder til at indsamle oplysninger om
import og indberette disse. I nogle tilfelde skyldes dataenes utilstreekkelighed manglende
kapacitet og ekspertviden, mens nogle lande havder, at de slet ikke indsamler sadanne data.

Kommissionen har papeget problemet over for de bergrte partnerlande gennem de
institutionelle strukturer i de pageldende frihandelsaftaler til fremme af regelmeessige
udvekslinger mellem parterne. I de allernyeste frihandelsaftaler startende med CETA vil der
blive indfgjet en bindende bestemmelse om regelmassig udveksling af handelsdata.

Pa baggrund af de oplysninger, der var til Kommissionens radighed, var der forbedringer i
preferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til en rekke FTA-partnere, herunder
Sydkorea, hvor preferenceudnyttelsesgraden var steget fire ar i treek, samt Georgien og Chile.
Preferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til vores stgrste FTA-handelspartner,
Schweiz, 14 stabilt pa ca. 80 %. Trods denne positive udvikling er der fortsat plads til
forbedringer 1 EU-eksportgrernes anvendelse af frihandelsaftalerne. Kommissionen arbejder
pa at forbedre de europaiske virksomheders anvendelse af frihandelsaftalerne med flere
forskellige foranstaltninger, som har til formal at give mere hensigtsmassige oplysninger og
praktisk vejledning om komplekse spgrgsmal som f.eks. oprindelsesregler. Kommissionen
arbejder endvidere pa at forbedre sin markedsadgangsdatabase og helpdesk for handel i tat
samarbejde med EU-medlemsstaterne og erhvervslivet for at tilpasse dem de sma og
mellemstore virksomheders (SMV'ernes) behov.

24 Tjenesteydelser og investeringer

Alle den '"nye generation" af frihandelsaftaler og DCFTA'er indeholder ambitigse
bestemmelser om tjenesteydelser og investeringer. De allernyeste (f.eks. CETA og den
gkonomiske partnerskabsaftale (WPA) med Japan) hjelper med at etablere og solidificere en
lovramme, som forenkler leveringen af tjenesteydelser og samtidig beskytter forbrugerne.
CETA og EU's frihandelsaftaler med Singapore og Vietnam indeholder endvidere avancerede
bestemmelser om investeringsbeskyttelse. EU's frihandelsaftaler gar videre end WTO, da de
liberaliserer investeringer, ikke kun inden for tjenesteydelsessektoren, men i de fleste
gkonomiske sektorer, herunder produktion og landbrug. Dette gor det lettere for EU-
leverandgrer af tjenesteydelser og investorer at ggre forretning, idet det giver et mere
forudsigeligt miljg og @get retssikkerhed.

Nar det er sagt, ggr manglen pa detaljerede data det vanskeligt at male frihandelsaftalernes
precise indvirkning pa handelen med tjenesteydelser og udenlandske direkte investeringer
(UDI). Frihandelsaftalernes indvirkning pa tjenesteydelsessektoren skal derfor undersgges
narmere, sa vi kan fa et mere klart billede. Her fglger nogle af de vasentligste resultater, der
hidtil er opnaet:

v' Handelen med tjenesteydelser er taget til under den "nye generation" af frihandelsaftaler
med Sydkorea, Colombia, Ecuador, Peru og Mellemamerika, siden aftalerne tradte i kraft.

F.eks. vedrgrer de indberettede oplysninger om praferenceimport nogle gange toldpositioner, som ikke
falder ind under nogen praferenceordning. Nogle gange er der store forskelle mellem den indberettede
samlede import og eksport ifglge Eurostat. Kommissionen udligner disse forskelle ved at fjerne handel i
toldpositioner, for hvilke der ikke findes nogen preference i henhold til GD for Handels
markedsadgangsdatabase (bl.a. hvor MFN=0).
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2.5

For Mellemamerika naede handelen med tjenesteydelser i 2016 f.eks. op pa nasten 40 %
af verdien af den samlede handel, hvor Panama alene stod for over halvdelen af denne
fremgang.

En lignende opadgéaende tendens ser man for den "forste generation" af aftaler med Chile
og Mexico. De moderniserede aftaler vil afstedkomme yderligere forbedringer. Navnlig
Mexico har forpligtet sig til at holde landets markeder for tjenesteydelser abne for EU-
leverandgrer og har gjort store og ambitigse indrgmmelser.

I den "fgrste generation" af aftaler med vores Middelhavspartnere er bestemmelserne om
investeringer og tjenesteydelser meget begrensede, da de fgrst og fremmest fokuserer pa
varer. Udviklingen i handelen med tjenesteydelser og investeringer har generelt veret
positiv trods den seneste tids nedgang 1 turistbranchen 1 nogle lande som fglge af
ustabilitets- eller sikkerhedsproblemer.

Veardien af handelen med tjenesteydelser, som EU-virksomheder leverer i Schweiz og
omvendt, er 1 hastig stigning med en positiv balance for EU.

Handelen med tjenesteydelser og investeringer med Ukraine og Moldova under
DCFTA'erne steg fortsat 12016 efter den gkonomiske og politiske krise, men dette er
endnu ikke tilfeldet for Georgien.

Blandt de eksisterende gkonomiske partnerskabsaftaler omfatter kun den, der er indgaet
med landene 1 Vestindien, tjenesteydelser, investeringsliberalisering og andre
handelsrelaterede emner, mens andre gkonomiske partnerskabsaftaler er forsynet med
rendezvousklausuler om, at forhandlingerne om disse emner skal tages op pa et senere
tidspunkt.

Opnaede fremskridt og vaesentligste abne spgrgsmal

Kommissionen bruger frihandelsaftalernes institutionelle ramme til at tage fat pa konkrete
problemer med partnerlandene, og dette blev gjort med succes i 2017'”. Her fglger nogle af de
hidtil vesentligste resultater og udestaende spgrgsmal:

Sundheds- og plantesundhedsforanstaltninger (SPS)

v" Chile abnede sit marked for oksekgd fra EU ved at fjerne de resterende hindringer for
kgdudskeringer og tilpasse vilkarene i eksportsundhedscertifikater.

v’ Peru gav nasten fuld markedsadgang til mejeriprodukter fra EU.

v" Colombia, Costa Rica og Panama forbedrede deres SPS-procedurer, herunder
prelisting af EU-virksomheder.

Se ogsa Kommissionens 2018-rapport om handels- og investeringsbarrierer:
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/june/tradoc_156978.pdf
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v

Moldova vedtog og pabegyndte gennemfgrelsen af en SPS-strategi, og Georgien
vedtog en lovgivningsmassig kgreplan.

Det er fortsat forbudt at eksportere europzisk oksekgd til Sydkorea. Dette spgrgsmal
blev rejst igen 1 SPS-Komitéen den 6. september 2017.

I Colombia er der stadig flere besvarlige SPS-relaterede procedurer i forbindelse med
planteprodukter. I Peru er der gjort begrensede fremskridt med godkendelsen af
harmoniserede certifikater for import af kgdprodukter.

For nogle af vores DCFTA-partnere, f.eks. Georgien, skal den institutionelle kapacitet
med hensyn til kontrol af fgdevaresikkerheden stadig forbedres. Moldova skal
opgradere sin kapacitet inden for laboratoriediagnostik til overvagning af og tilsyn
med dyresygdomme.

Tekniske og administrative handelshindringer

v

v

v

Mexico fjernede hindringerne for registrering og godkendelse af sundhedsprodukter
og landbrugskemikalier.

Tyrkiet ophavede eksportrestriktionerne pa kobber- og aluminiumsskrot og fjernede
papirprodukter fra importovervagningsordningen.

Colombia @ndrede sine love for at skabe falles spilleregler for import og salg af
spiritus fra hjemmemarkedet og importeret spiritus og bebudede indfgrelsen af felles
spilleregler for importerede lastbiler (skgnt disse forpligtelser stadig venter pa at blive
gennemfgrt).

Ukraine forbgd fortsat eksport af trekavle, og der blev kun gjort sma fremskridt i
arbejdet med skovbrugslovgivningen, der skulle fjerne denne handelsrestriktion.

Nogle Middelhavslande, herunder Algeriet, Egypten, Marokko og Tunesien, anvender
besverlige registreringsordninger, certificeringsprocesser, teknisk kontrol i havne og
inspektion af industriprodukter inden afsendelse eller krav om lokalt indhold ved
offentlige udbud.

I Tyrkiet omfattede de handelsrestriktive foranstaltninger forskelsbehandling af EU-
eksport af traktorer, eksportrestriktioner pa ladervarer samt Tyrkiets
lokaliseringspolitik inden for l&gemiddelsektoren.

Geografiske betegnelser (GI)

v

EU's geografiske betegnelse "Prosecco"” og det tilhgrende internationale varemarke er
nu retligt beskyttet i Moldova.

Med hensyn til Sydkorea har der varet problemer med at fa fgjet flere af EU's
geografiske betegnelser til den liste, der er beskyttet i henhold til frihandelsaftalen.
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Offentlige indkob

v’ Ukraine har vedtaget en omfattende kgreplan for offentlige indkgb, endnu et skridt i
retning af et mere gennemsigtigt og abent offentligt indkgbssystem.

e Pa grund af manglende gennemsigtighed kan EU-konkurrenter endnu ikke drage
fordel af abningen af markederne for lokale indkgb i nogle lande i det gstlige
partnerskab.

Erhvervsklima, investeringer, markedsadgang for SMV'er

v" Mexico har forbedret adgangen til udenlandske direkte investeringer ved at fjerne
grensen for, hvor stor en del af en virksomheds aktiekapital der ma komme fra
udenlandske investorer, 1 betydningsfulde sektorer, herunder telekommunikation,
energi og forsikringsinstitutioner.

v Flere lande i Euro-Middelhavsomradet har foretaget endringer i deres love, der
regulerer investeringer, i et forsgg pa at tiltrekke flere udenlandske direkte
investeringer: F.eks. har Egypten og Tunesien vedtaget en ny investeringslov, Algeriet
har @ndret sin investeringskodeks, Palastina har vedtaget en rekke love, som sigter pa
at forbedre investeringsklimaet, og Jordan og Marokko har etableret nye institutioner
til at udvikle investeringer. Effektiv gennemfgrelse bliver af afggrende betydning for
disse foranstaltningers succes.

e Korruption og darlig forvaltning pavirkede fortsat de europziske virksomheder i nogle
af landene pa Vestbalkan og i det gstlige naboskab.
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3. "NY GENERATION'' AF FRIHANDELSAFTALER: SYDKOREA, COLOMBIA, ECUADOR,
PERU, MELLEMAMERIKA OG CANADA

Ved "ny generation" af frihandelsaftaler forstas i denne rapport omfattende frihandelsaftaler
forhandlet efter 2006 med udvalgte tredjelande. Af de anvendte aftaler tilhgrer
frihandelsaftalerne med Sydkorea, Colombia, Peru, Ecuador, Mellemamerika og Canada
denne kategori. Disse aftaler raekker typisk videre end nedsat told og handel med varer og
daekker ogsa tjenesteydelser og offentlige indkgb. Aftalerne med Sydkorea og Canada
indeholder endvidere bestemmelser om en hgjere grad af investeringsliberalisering, og
derudover dekker CETA investeringsbeskyttelse (som dog endnu ikke bliver midlertidigt
anvendt) og reguleringssamarbejde. Solide bestemmelser om handel og baredygtig udvikling
(TSD) er en central del af alle handelsaftaler i den "nye generation", der er indgaet
siden 2010.

3.1 FRIHANDELSAFTALE MELLEM EU OG SYDKOREA
Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

Frihandelsaftalen har veeret i kraft i syv ar. 1 2017 steg EU's handel med Sydkorea kraftigere
(5,7 % om aret i gennemsnit over de sidste 7 ar) end den samlede udenrigshandel mellem EU
og tredjelande, der steg med 3,8 %, og frihandelsaftalen var en drivkraft bag denne udvikling.
EU's import steg mere end EU's eksport, stgttet af den europeiske gkonomis genopblomstring
og en kraftig indenlandsk efterspgrgsel pa EU-siden.

EU's eksport til Sydkorea af motorkgretgjer voksede igen med 7,3 %, efter at den var faldet
med 7,5 % 1 2016.

EU's eksport til Sydkorea og import fra Sydkorea 1 landbrugsfgdevaresektoren steg med
henholdsvis 10 % og 11 %, hvilket oversteg den konstaterede vakstrate for EU's samlede
eksport og import af landbrugsfedevarer til og fra samtlige FTA-partnere (som la pa
henholdsvis 4 % og 5 %). Toldkontingenterne'® for fglsomme landbrugsprodukter blev ogsi
udnyttet bedre af EU-eksportgrerne end i de foregaende to ar.

12017 havde EU et overskud pa 2,6 mia. EUR i handelen med landbrugsfgdevarer med
Sydkorea. I perioden 2010 til 2017 er EU-eksporten af landbrugsfgdevarer til Sydkorea steget
med 113 %, mens importen fra Sydkorea er steget med 212 % (sidstn@vnte dog fra en meget
lav veerdi, fra 65 til 203 mio. EUR).

Praferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Sydkorea 1a pa 74,3 %, den hgjeste
nogensinde. Preferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra Sydkorea steg ogsa en smule
fra 87 % 12016 til 88 % 1 2017.

EU's handel med tjenesteydelser med Sydkorea udggr ca.1 % af handelen med
tjenesteydelser med lande uden for EU. I perioden 2010-2016 steg EU-eksporten af
tienesteydelser med 70 %. 12016 faldt EU-eksporten en smule med 3,6 %, og EU-importen
faldt med 3,3 % sammenlignet med 2015. I den samme periode steg EU's indgaende UDI-

18 Toldkontingenterne satter en mangdemassig grense for et bestemt tidsrum for import af et beskyttet

produkt fra hjemmemarkedet. Hvis denne mangde overskrides, bliver importtolden hgjere.
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beholdninger med 46 %, og EU's udgaende UDI-beholdninger (EU-investeringer i Sydkorea)
steg med 34 %.

Korea har faet smag for italiensk vin

Vinbedriften Col d'Orcia har produceret vin i Toscana siden 1890 og er bergmt for sin
Brunello di Montalcino-vin, der er typisk for regionen. Col d'Orcia har eksporteret sin
vin til hele verden i45 ar takket veere EU's handelsaftaler. Sydkorea er et s@rdeles
steerkt marked for Col d'Orcia, da frihandelsaftalen mellem EU og Korea har fjernet
tolden og sat virksomheden i stand til at tilbyde sine produkter til langt mere
konkurrencedygtige priser. Col d'Orcia eksporterer nu hvert ar over 1 500 flasker vin.

Det svenske nanoteknologiselskab Insplorion erobrer Korea

Det svenske selskab Insplorion bruger banebrydende nanoteknologi til at fremstille
ultrahgjtydende batterisensorer, luftkvalitetssensorer og forskningsudstyr. Insplorion
tilbyder en teknologi, der anvendes til at male og afhjelpe luftforurening og @ge
energioutput, navnlig 1 kraft af en forbedret opladningshastighed og lavere
omkostninger. Selskabets lgsninger kan anvendes til en lang reekke formal, lige fra at
oge elkgretgjers rekkevidde til billigere energilagring og sikrere batterier. I lyset af den
tiltagende urbanisering og luftforurening i lande som Sydkorea er behovet for
konkurrencedygtige luftkvalitetssensorer steget eksponentielt.  Frihandelsaftalen
mellem EU og Korea har gjort det meget lettere for Insplorion at s®lge sine
forskningsinstrumenter til koreanske batteriproducenter. Aftalen stgtter endvidere det
strategiske samarbejde mellem Insplorion og virksomhedens koreanske partnere, som
er altafggrende for virksomhedens innovation.

EU-handelsaftale sikrer job i den tyske ingenigrbranche

Kolbus, som blev grundlagt i 1775, er et tysk selskab fra Nordrhein-Westfalen, der er
specialiseret 1  bogbinder- og papirforarbejdningsmaskiner. Takket vare
frihandelsaftalen mellem EU og Korea har den tyske fabrikant fundet rentable
markeder i Sydkorea. Siden 2015 har Kolbus fordoblet sin eksport til Sydkorea. En af
de afggrende faktorer bag Kolbus' succes er, at tolden er faldet fra 8 % til nul 1 kraft af
aftalen, hvilket giver en potentiel besparelse pa mindst 25 000 EUR/maskine. Maskiner
er Tysklands naststgrste eksportvare med en samlet verdi pa omkring 3,14 mia. EUR,
kun overgaet af motorkgretgijer (arlig eksportvaerdi pa 6 mia. EUR).
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Arbejdstagerrettigheder

Kommissionen gav fortsat udtryk for stor bekymring og optrappede sine meddelelser til den
nye sydkoreanske regering vedrgrende arbejdstagerforpligtelser i henhold til frihandelsaftalen.

De rejste spgrgsmal omfattede utilstrekkelige fremskridt med hensyn til de
arbejdsmarkedsreformer, der er ngdvendige for at sikre overholdelse af princippet om
foreningsfrihed og ret til kollektive overenskomstforhandlinger, der stammer fra Koreas
medlemskab af Den Internationale Arbejdsorganisation (ILO), og med hensyn til ratificering
af fire resterende grundleggende ILO-konventioner'. Kommissionen mindede ogsd om
Europa-Parlamentets betenkning*’ og civilsamfundets opfordringer til, at der indledes en
formel tvistbileggelsesprocedure under TSD-kapitlet i frihandelsaftalen.

Efter EU's interventioner har Sydkorea for nylig meddelt EU, hvilke tiltag regeringen agter at
iverksette pa nationalt plan for at ratificere de fire udestaende grundleggende ILO-
konventioner (se: resumé af drgftelserne pa det sjette mgde i TSD-udvalget). Sydkoreas
tilgang bestar i at foretage de ngdvendige lovandringer, inden landet tiltreeder ILO-
konventionerne. Sydkorea har ivaerksat en rakke tiltag, som er blevet meddelt EU.
Kommissionen overvager fortsat ngje denne proces og reagerer i overensstemmelse hermed
pa udviklingen i Sydkorea.

Efterfolgende evaluering af frihandelsaftalen mellem EU og Sydkorea

I overensstemmelse med Kommissionens meddelelse "Handel for alle" er den for gjeblikket i
feerd med at forberede offentligggrelsen af sin fgrste efterfelgende tilbundsgaende analyse af
resultaterne af frihandelsaftalen mellem EU og Sydkorea. De indhgstede erfaringer vil hjelpe
med at forbedre udformningen af andre frihandelsaftaler, der er under forhandling, samt
gennemfgrelsen af de frihandelsaftaler, der er indgaet pa det seneste.

3.2 EU'S HANDELSAFTALER MED COLOMBIA, ECUADOR OG PERU

Handelsaftalen med Colombia og Peru er i sit femte gennemfgrelsesar og fungerer godt. Den
havde en stabiliserende virkning i forbindelse med de faldende ravarepriser, der pavirkede
gkonomien i landene 1 Det Andinske Faellesskab i 2015-2016. Aftalen har skabt omfattende
forretningsmuligheder, som i stigende grad udnyttes af virksomheder pa begge sider. I
januar 2017 tilsluttede Ecuador sig aftalen med Colombia og Peru.

Konvention 87 om foreningsfrihed, konvention 98 om retten til at organisere sig og fgre kollektive
forhandlinger, konvention 29 om tvangsarbejde og konvention 105 om afskaffelse af tvangsarbejde.

* Europa-Parlamentets beslutning af 18.5.2017 om gennemfgrelsen af frihandelsaftalen mellem Den

Europaiske Union og Republikken Korea (2015/2059(INT)).
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Aftalen har haft en s@rdeles positiv virkning for SMV'er. Ifglge colombianske statistikker
eksporterede i alt 1 155 colombianske virksomheder til EU i 2017, heriblandt 328 SMV'er og
582 mikrovirksomheder, og det uden at tage minesektoren i betragtning.

Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

12017 rapporterede alle tre partnere om en stigning i den bilaterale handel med EU, hvorved
de vendte tendensen fra2015 o0g2016 — 7% for Colombia, 16 % for Peru og
imponerende 20 % i det f@grste gennemfgrelsesar for Ecuador.

Praferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra Colombia og Peru forblev stabil pa
henholdsvis 97 %  0g96 %, og [Ecuador wudnyttede preferencerne med 97 %.
Praferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Colombia la i 2017 pa 68 %, et mindre
fald fra 71 % i 2016, samt pa 52 % for Peru og 42 % for Ecuador.

EU-eksporten af landbrugsprodukter til de tre Andeslande steg fortsat og forventes at ville
stige yderligere, nar SPS-kapitlet er gennemfgrt fuldt ud. Colombia og Peru har forbedret
anvendelsen af deres toldkontingenter 1 2017, og det samme galder EU-eksportgrerne. For
Ecuador, som fgrst lige har tilsluttet sig aftalen, er anvendelsen pa begge sider fortsat lav.
12017 blev stabiliseringsmekanismen for bananer udvidet til ogsa at omfatte Ecuador. Ud
over landbrugssektoren har ogsa flere industrisektorer, herunder sektorerne for legemidler,
maskiner og motorkgretgjer, nydt godt af den forbedrede markedsadgang.

Handelen med tjenesteydelser 1a rimelig stabilt, og EU har haft et stort overskud i forhold til
samtlige partnere. EU er fortsat den stgrste udenlandske investor i Colombia og Peru. EU's
UDI-beholdninger i Ecuador er stadig sma som fglge af komplekse retsforskrifter og juridiske
procedurer samt mangler i retshandhavelsen af kontrakter.

Frugt fra Peru og Colombia er en vigtig ingrediens i et luxembourgsk firmas
vaekst

Harald-Sven Sontags virksomhed TUKI med hoveds®de i Luxembourg producerer og
selger eksotiske frugtjuicer i Luxembourg, Belgien, Frankrig og Tyskland. For at
kunne tilbyde naturlige produkter af hgj kvalitet bruger Sontag guanabana-, lulo- og
mora-frugter, som importeres fra Colombia. Salget uden for Luxembourg tegner sig
for 20 % af omsatningen, og Harald-Sven sigter nu mod at fordoble dette salg.

Med hjelp fra EU's handelsaftale og en stigende popularitet, der kr@ver endnu stgrre
mangder frugt, har TUKI nu planer om at kebe frugt direkte fra colombianske
producenter. Ved at kgbe frugterne direkte vil Harald-Sven yderligere kunne udvide
sin forretning.

En svaevebane til Bogota fremstillet i Ostrig

Doppelmayr, som er beliggende i Vorarlberg i Ostrig, startede ud som et lille veerksted
og er nu en verdensfgrende producent af svevebaner. Frihandelsaftalen mellem EU og
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Colombia har hjulpet Doppelmayr med at fa fodfeste i Sydamerika. I kraft af aftalen
mellem EU og Colombia har Doppelmayr bygget en svavebane, der kan transportere
2 600 personer 1 timen, og som efter planen skal sluttes til det offentlige
transportsystem i Bogotd i2018. Doppelmayrs succes er ogsa til gavn for lokale
gstrigske leverandgrer: Virksomheden har indgaet kontrakter med firmaer i og omkring
Wolfurt til en verdi af over 50 mio. EUR. Doppelmayrs bidrag til Vorarlbergs
gkonomi ligger pa omkring 158 mio. EUR om aret, mens de arlige ordrer fra gstrigske
virksomheder har en vaerdi pa 325 mio. EUR.

Frihandelsaftalen mellem EU og Colombia giver Kaeser Kompressoren vinger

KAESER Kompressoren, en mellemstor familieejet virksomhed fra Bayern 1 Tyskland,
blev grundlagt for 100 ar siden og fremstiller trykluftsystemer pa fabrikkerne i Coburg
(Bayern) og Gera (Thiiringen). Virksomheden beskeaftiger i dag 6 000 personer pa
verdensplan og eksporterer 90 % af sin produktion til lande rundt omkring i1 verden.
EU's handelsaftale med Colombia har givet Kaeser mulighed for at udvide
virksomhedens colombianske datterselskab Kaeser Compresores, navnlig takket vere
den gradvise s@nkelse af importtolden, som forsvinder helt i 2019. Compresores de
Colombia beskaftiger 200 mand.

"EU's handelsaftale med Colombia har givet virksomheden mulighed for at forbedre
salget pa det voksende colombianske marked markant takket vere den lavere
importtold", siger Nelson Lopez, administrerende direktgr i KAESER Compresores de
Colombia.

Fremskridt i gennemforelsen og ulgste problemer

Der kunne konstateres flere positive tiltag i 2017. Efter EU's klage i WTO ophavede
Colombia restriktionerne pa importeret spiritus ved at @ndre sin spirituslovgivning.
Sidelgbende hermed bebudede Colombia ogsa indfgrelsen af fewlles spilleregler for
importerede lastbiler, skgnt disse forpligtelser stadig venter pa at blive gennemfgrt. Derudover
afklarede Colombia sine forpligtelser i henhold til aftalens bilag om statslige indkgb, som
skulle forbedre de europaiske virksomheders adgang til udbud pa lokalt plan. Peru gav
nasten fuld adgang til markedet for mejeriprodukter.

De ulgste problemer, som Kommissionen arbejder pa sammen med sine partnere i
handelsudvalget, omfatter tekniske handelshindringer i Colombia og afgiftsmassig
forskelsbehandling i Peru, hvor "Pisco" ydes afgiftsmassig s@rbehandling, og importeret
spiritus  forskelsbehandles. EU-eksporten af landbrugsfgdevarer er stadig underlagt
restriktioner i form af besvarlige obligatoriske importlicenser og vilkarlige begransninger af
toldkontingenterne i Ecuador. Derudover forsgger EU fortsat at fa de tre andinske FTA-
partnere til at acceptere, at forsendelser af produkter med oprindelsesstatus, der er i transit i et
tredjeland, deles op.

Arbejdstagerrettigheder og miljobeskyttelse
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EU's andinske FTA-partnere har varet mere abne over for at drgfte gennemfgrelsen af
arbejdstager- og miljgbestemmelser under TSD-kapitlet. EU har indledt samarbejdsaktiviteter
med alle tre partnerlande, herunder vedrgrende arbejdstilsyn og formalisering af arbejdet med
Peru og gennemfgrelse af konventionen om international handel med udryddelsestruede vilde
dyr og planter (CITES), cirkuler gkonomi og virksomhedernes sociale ansvar med Colombia.
I samarbejdet med Ecuador blev der aret igennem ivearksat tiltag for at gge bevidstheden og
opbygge kapacitet til at bista med den indledende fase af gennemfgrelsen af TSD-kapitlet.

De tre FTA-partnere star fortsat over for store udfordringer. Peru skal forbedre sine
indenlandske hgringsmekanismer markbart og optrappe indsatsen for at overholde landets
materielle forpligtelser. Som svar pa gentagne opfordringer fra civilsamfundet vil der blive
oprettet et indenlandsk radgivningsudvalg (DAG) i Colombia som supplement til landets
eksisterende hgringsmekanismer. For Ecuadors vedkommende har der varet et konstruktivt
engagement i det fgrste ar med gennemfgrelse af TSD-kapitlet, og arbejdet vil nu fokusere pa
konkrete handlingspunkter.

33 EU'S ASSOCIERINGSAFTALE MED MELLEMAMERIKA
Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

Fem ar efter sin ikrafttreedelse har frihandelsaftaledelen af associeringsaftalen mellem EU og
seks mellemamerikanske lande (Panama, Costa Rica, Honduras, Guatemala, Nicaragua og El
Salvador) faet nyt liv, og handelsstrémmene mellem EU og Mellemamerika er steget
med 7,2 % 12017.

Ud over handelsstrommene mellem de mellemamerikanske lande og EU, som belgber sig
til 11 mia. EUR, har aftalen og dens institutionelle rammer sammen med EU's programmer i
omradet fremmet den regionale gkonomiske integration i Mellemamerika. EU-importen fra
omradet har veret solidt opadgidende for fem af de seks lande. EU-eksporten til
Mellemamerika er generelt steget, dog 1 et mere beskedent omfang.

Bade EU og Mellemamerika forbedrede anvendelsen af toldkontingenter i 2017 og fokuserede
pa specifikke produkter. Mellemamerika udnyttede sine kontingenter for sukker og bulkrom
fuldt ud, mens EU-eksportgrerne forbedrede deres udnyttelse af toldkontingenterne, navnlig
for malkepulver (91 %).

Preferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra Mellemamerika var endnu en gang hgj med
et gennemsnit pa 95 %. Der forela ingen data til beregning af praferenceudnyttelsesgraden for
EU-eksport til Mellemamerika.

Handelen med tjenesteydelser mellem de to omrader blev ved med at stige i absolutte og
relative tal og stod 12016 for nasten 40 % af vardien af den samlede handel. Panama er
bestemmelsessted for omkring 60 % af EU-eksporten til omradet og for over 60 % af den
samlede handel med tjenesteydelser.

EU's investeringer i omradet var fortsat relativt steerke. 12016 var EU's UDI-beholdninger i
Mellemamerika f.eks. mindst dobbelt sa store som i Colombia og Peru ved tilsvarende eller
lavere handelsverdier, og de la tettere pa beholdningerne i Argentina, hvis handelsstrgmme
med EU 12016 var 50 % hgjere.
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Arbejdstagerrettigheder og miljobeskyttelse

Der blev naet en milepel med gennemfgrelsen af TSD-kapitlet efter oprettelsen af
indenlandske radgivningsudvalg i samtlige mellemamerikanske lande. EU finansierede igen
forskellige aktiviteter sammen med bl.a. ILO, OECD og det lokale civilsamfund i omradet
med fokus pa vigtige emner som virksomhedernes sociale ansvar og ansvarlig forretningsskik,
herunder ekspertmgder. EU stillede ligeledes midler til radighed for ILO's regionale kontor
for at stgtte den effektive gennemfgrelse af ILO's grundleggende konventioner i El Salvador
og Guatemala.

Fremskridt i gennemforelsen og ulgste problemer

Efter en lang og hard proces naede associeringsudvalget i 2018 til enighed om en gensidigt
tilfredsstillende principlgsning, som skulle bane vejen for Kroatiens fulde tiltredelse af
aftalen, som vil fa virkning efter opfyldelsen af de obligatoriske lovkrav.

Associeringsudvalget sa ligeledes for nylig pa problemet med manglende data fra de
mellemamerikanske  partnere, som  skal ggre det muligt at  beregne
preferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Mellemamerika. Underudvalget for
markedsadgang fik til opgave at identificere grundene til og de potentielle muligheder for at
athjalpe disse mangler.

Spansk fiskeforarbejdningsvirksomhed surfer pa frihandelsaftalen mellem EU og
Mellemamerika

Grupo Calvo er en spansk virksomhedsgruppe, som arbejder inden for fiskeri,
forarbejdning og distribution af konserves. Gruppen er med tiden vokset fra at vere en
lille konservesfabrik i den galiciske by Carballo til at vere en international
fedevaregruppe. I dag opererer den 1 over 70 lande og beskaftiger mere end 5 000
personer. Et af virksomhedens centrale markeder er Mellemamerika, hvor den har sit
hgjeste salgstal 1 Costa Rica efterfulgt af Panama og El Salvador.

Efter at handelsaftalen mellem EU og seks mellemamerikanske lande tradte i kraft,
udnyttede Grupo Calvo 12013 det toldkontingent, de mellemamerikanske partnere
havde faet tildelt, til at eksportere ca. 160 metriske ton tun. Siden da har Grupo Calvo i
de seneste ar oplevet en fortsat og stabil vakst i Mellemamerika. Siden
associeringsaftalen blev undertegnet, har Grupo Calvo konstant fremhavet den
retssikkerhed og de investeringsmuligheder, som aftalen ville bringe med sig til
omradet. Dette gjorde det lettere for gruppen at indga strategiske alliancer med
nationale enheder, der giver lokale producenter og SMV'er mulighed for at udnytte
bedste praksis. Grupo Calvo er blevet en leder for innovative forretningsmodeller i
Costa Rica.
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34. Den samlede gkonomi- og handelsaftale (CETA) mellem EU og Canada
Forste erfaringer

Aftalen er kun blevet midlertidigt anvendt”' siden den 21. september 2017, og det er endnu
ikke muligt at drage konklusioner vedrgrende indvirkningen pa handelsstrgmmene, men
fordelene er begyndt at vise sig.

v 1 de fgrste 9 méaneder af gennemfgrelsen af aftalen (oktober 2017 til juni 2018) steg
EU's eksport af varer til Canada med 7 %, og eksporten af landbrugsprodukter toppede
med frugter og ngdder (29 %) og mousserende vin (11 %).

v Eksporten af maskiner og mekaniske apparater (en femtedel af EU's eksport til
Canada) steg ogsa med 8 %. Eksporten af legemidler (10 % af EU's eksport til
Canada) steg med 10 %. Stigende tendenser sas ogsa for andre vigtige eksportvarer fra
Unionen som f.eks. mgbler (10 %), parfume og kosmetik (11 %), fodtgj (8 %) og tgj
(11 %).

v" Kommissionen overvéager ngje anvendelsen af og indsamlingen af oplysninger om
tildeling og overfgrsler af toldkontingenter for ost.

Tiltag, som er iveerksat for at fremme gennemfgrelsen

Det gik hurtigt med at opbygge den omfattende institutionelle ramme bestaende af 13 udvalg
og seks specialiserede dialoger, som rapporterer til Det Blandede CETA-Udvalg. Flere udvalg
mgdtes 1 forste halvdel af 2018, herunder udvalgene om geografiske betegnelser, SPS, told og
offentlige indkgb, e-handel, vin og spiritus samt dialogerne om "skovbrugsprodukter" og
"bioteknologisk markedsadgang". Der kan findes flere oplysninger her.

Det forste mgde 1 TSD-udvalget fandt sted den 13. september 2018, og den fzlles rapport kan
tilgas her. EU og Canada undersggte bl.a. felles tiltag til gennemfgrelse af Parisaftalen og
mader, hvorpa de respektive civilsamfundsrepraesentanters inddragelse kunne forenkles.
Kommissionen og Canada drgftede endvidere den tidlige revision af TSD-bestemmelserne,
som afspejler Kommissionens engagement i det "felles fortolkende instrument" (JII) om
CETA.

Derudover forberedte Kommissionen i1 samarbejde med medlemsstaterne og Canada en
vejledning om oprindelsesregler i CETA (Guidance on rules of origin in CETA) for
interessenter, som lgbende ajourfgres.

Med CETA tog Kommissionen endnu et skridt i retning af gget gennemsigtighed med
offentligggrelse af hensigtsmassige oplysninger om de institutionelle organers aktiviteter pa
det CETA-specifikke websted "Meetings and documents".

2 I henhold til artikel 218, stk. 5, kan EU efter Radets godkendelse anvende hele eller dele af en handelsaftale

eller en hvilken som helst anden international aftale midlertidigt i perioden mellem aftalens undertegnelse
og dens ikrafttreedelse. Midlertidig anvendelse af aftaler er en mangeérig international aftalepraksis.
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Den nye trinvise CETA-guide for virksomheder og det serlige CETA-omrade i
markedsadgangsdatabasen har vist sig at vare yderst vellykkede, og disse instrumenter kan
vere til inspiration for fremtidige aftaler.

For at overvage og yderligere forbedre gennemfgrelsen af CETA blev der gjort status over
aftalen i ekspertgruppen om EU's handelsaftaler den 11. juli 2018.

Polske abler: Klar til at hgste frugterne af CETA

Warszawa-baserede Ewa-Bis leverer bade konventionelle og gkologiske produkter til
over 25 lande. Ejeren, Marek Marzec, var ved hjelp af de EU-midler, han modtog
12014, 1 stand til at opbygge et business-til-business-it-system og udvikle en database
over leverandgrer og kunder verden over. Ewa-Bis har etableret sig i Toronto i
forventning om, at virksomheden vil kunne udvide sin forretning og udnytte CETA,
navnlig nul told pa virksomhedens eksport af frugt og grgntsager til Canada. Ewa-Bis
vil ogsa drage fordel af forenklede og hurtigere godkendelser til eksport af planter,
frugt og grgntsager fra EU til Canada.

Franske luksusoste til Canadas borde

Maison Mons er et fransk familiefirma grundlagt i 1964, som er specialiseret i
modning og salg af exceptionelle oste fremstillet efter traditionelle
metoder. Virksomheden indkgber 190 oste fra 130 forskellige landbrug og eksporterer
dem til over 25 lande, herunder Canada. Nu hvor CETA er pa plads, gleder
virksomheden sig til at kunne @gge sin eksport, eftersom CETA forhgjer det nuverende
toldfrie kontingent for europ@isk osteeksport til Canada fra 8 000 til 18 500 t. Maison
Mons og dets produkter vil endvidere nyde godt af beskyttelsen af 140 s@regne fgde-
og drikkevarer fra specifikke regioner i EU pa det canadiske marked.

Herve Mons, administrerende direktgr: "CETA skaber ny forretning. Vi har allerede
faet adskillige ordrer pa vores oste fra canadiske detailhandlere, siden aftalen tradte i
kraft." Laure Dubouloz, salgsdirektgr for Nordamerika: "Siden CETA tradte i kraft, er
vi begyndt at fa forespgrgsler pa vores oste fra detailhandlere i Canada. For dem
betyder forhgjelsen af det toldfrie kontingent, at de kan tilbyde et stgrre sortiment af
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Gammel irsk whisky bliver lokal i Canada

Chapel Gate Irish Whiskey Company er Irlands eneste "Whiskey Bonder", som ligger i
County Clare. Grundleggeren Louise McGuane kgber whisky fra forskellige
destillerier rundt omkring i Irland og modner den pa et lager med whiskyfade. Nar den
er klar, bliver den blandet for at skabe unikke typer. Som global SMV gar omkring
70 % af virksomhedens eksport til markeder uden for EU, og indtjeningen forventes at
blive tredoblet naste ar. Handelsaftaler som CETA ggr det lettere for mindre
virksomheder som Chapel Gate at vokse og konkurrere pa disse markeder. Isar sikrer
CETA en mere effektiv handhavelse af reglerne om beskyttelse af merker mod
efterligning. CETA mindsker ogsa bureaukratiet, navnlig pa provinsniveau, og ggr det
lettere at eksportere.
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Administrerende direktgr Louise McGuane: "Aftalen baner vejen for sma
virksomheder som min, der er ngdt til at eksportere for at overleve og vokse. Ved at
mindske afgiftsbyrden bliver vi langt mere konkurrencedygtige pa det globale marked.
Alkohol er generelt en serdeles beskyttet sektor pa verdensplan, sa det er afggrende for
os, at disse handelshindringer brydes ned, sa vi far adgang til markeder, vi ellers ikke
ville fa adgang til".

4. VIDTGAENDE OG BREDE FRIHANDELSOMRADER (DCFTA 'ER)*

Status

EU's associeringsaftaler med Georgien, Republikken Moldova (Moldova) og Ukraine har til
formal at udbygge den politiske associering og forberede den gradvise gkonomiske
integration mellem EU og disse tre gstlige partnere inden for rammerne af Det @stlige
Partnerskab som led i den europaiske naboskabspolitik.

DCFTA'erne har to hovedkomponenter:

e gensidig markedsabning for varer med en vis asymmetri til fordel for de gstlige
partnere og

e vidtrekkende tiln@rmelse af lovgivningen til EU's lovgivning, navnlig pa
handelsrelaterede omrader.

Efter over to ars anvendelse, for sa vidt angar Ukraine, og over fire ar, for sa vidt angar
Moldova og Georgien, begynder de gode resultater at blive synlige, og handelen er steget. Det
skrider gradvist fremad med tiln@rmelsen af lovgivningen. Dens virkning med hensyn til
handelsdynamik og dennes holdbarhed skal dog ses pa mellemlang og lang sigt.

Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

EU er den stgrste handelspartner for alle tre lande og tegner sig i 2017 for 56 % (Moldova),
42 % (Ukraine) og 27 % (Georgien) af den samlede handel. EU har en positiv handelsbalance
med alle tre lande.

v Handelen mellem EU og Ukraine er steget kraftigt. EU's eksport til og import fra
Ukraine voksede med hhv. 22 % og 27 % i vid udstrekning pa grund af stabiliseringen
af den gkonomiske situation efter den gkonomiske krise 1 2014-2015.

v' Handelen med Moldova er ogsa taget til, og EU-importen er steget med 23 %, en
smule mere end eksporten, som steg med 19 % i 2017. @konomien i Moldova vokser,
og virksomhederne forbedrede deres resultater som leverandgrer af maskiner,
fedevarer, visse landbrugsprodukter og tekstilvarer.

* DCFTA'et mellem EU og Ukraine er blevet midlertidigt anvendt siden den 1.1.2016. DCFTA'erne med

Georgien og Moldova er blevet midlertidigt anvendt siden den 1.9.2014.
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v" Handelen mellem EU og Georgien steg med 6 %. Eksporten steg kun med 1,4 %,
mens EU-importen steg med 23 %, primert import af mineralske produkter som
malm, slagge og aske.

Praferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra de tre DCFTA-partnere forblev pa trods af
en mindre nedgang i forhold til 2016 relativt hgj med 77 % for Georgien, 85 % for Moldova
og 87 % for Ukraine. Preferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Georgien steg
kraftigt fra 71 % 12016 til 77 % i2017. Der var ingen data til radighed for Ukraine og
Moldova.

Det lykkedes ikke Ukraine, Moldova og Georgien fuldt ud at udnytte de
preferencetoldkontingenter for landbrugsprodukter, som EU havde tildelt dem, da de endnu
ikke opfylder samtlige SPS-krav og har problemer med at positionere deres produkter pa
markedet.

12015-2016 steg EU's eksport af tjenesteydelser til de tre partnere med 6 % og importen
med 3 %. EU's eksport til Ukraine voksede med 9 %, mens importen faldt med 2 %. EU-
importen fra Georgien var stabil, mens EU-eksporten faldt med 33 %. EU's eksport af
tjenesteydelser til Moldova faldt med 16 %, mens importen steg med 35 %.

12016 steg EU's udenlandske direkte investeringsstrgmme til Moldova med 183 % (dog fra et
meget lavt niveau), mens Moldovas investeringsstrgmme til EU faldt med 145 %.
Investeringsstrgmmene fra Georgien forblev stabile, mens strgmmene fra EU til Georgien
faldt i forhold til 2015. EU's udenlandske direkte investeringer i Ukraine 1a fortsat pa et lavt
niveau i 2016.

Fremskridt i gennemforelsen af DCFTA og ulgste problemer

Ukraine anvendte ikke den hgjere eksporttold pa eksport af metalaffald til EU, og det forbud
mod eksport af ratree, der blev indfgrt i 2015, er stadig i kraft pa trods af EU's store indsats for
at fa Ukraine til at afhjelpe disse problemer. Kommissionens konstruktive tilgang og
Ukraines modvilje mod fremskridt betyder, at Kommissionen nu overvejer at bringe dette
handelsrelaterede irritationsmoment til ophgr via tvistbileggelsesmekanismen under DCFTA.

Moldova afhjalp manglerne 1 beskyttelsen af EU's geografiske betegnelse Prosecco efter en
hgjesteretsdom. Moldova mangler stadig at Igse problemerne med manglende
gennemsigtighed 1 eldistributionssektoren og den fortsatte forskelsbehandling i en lov om
lokale indkgb for detailhandlere. Disse problemer drgftes i gennemfgrelsesorganerne og pa
politisk plan.

Med hensyn til SPS-foranstaltningerne gjorde Moldova gode fremskridt, idet landet vedtog og
pabegyndte gennemfgrelsen af sin SPS-strategi i december 2017, mens Georgien vedtog en
lovgivningsmessig kgreplan. Ukraine skulle fglge trop i 2018. Antallet af virksomheder, der
modtager EU-tilladelser til at eksportere landbrugsprodukter til Ukraine, har varet stigende.

Ukraine og Moldova har udvist interesse i at indlede forhandlinger om aftaler om
overensstemmelsesvurdering og godkendelse af industrivarer.
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Alle tre lande tog opmuntrende skridt til at forbedre deres ordninger for offentlige indkgb og
gennemfgrte omfattende reformstrategier. Dette omfatter et elektronisk indkgbssystem i
Ukraine og Moldova, som skulle forbedre effektiviteten og mindske korruptionen.

EU-stgtte til reformer

EU yder finansiel og teknisk bistand i alle tre partnerlande for at stgtte nationale reformer, der
skal gennemfgres for, at landene kan overholde DCFTA'erne, og for at fremme den
administrative kapacitet i de institutioner, der skal udforme og gennemfgre disse reformer.
EU-stgtten dekker en lang rekke omrader som fgdevaresikkerhed, tekniske forskrifter og
standarder, offentlige indkgb, intellektuel ejendomsret, konkurrence osv. EU's bistand ydes
ved hjelp af flere forskellige foranstaltninger (f.eks. twinning, TAIEX og EU's kontrakter
vedrgrende sektorspecifikke reformresultater, hvorved der ydes budgetstgtte mod
gennemfgrelse af politiske foranstaltninger).

EU-stotte til SMV'er

SMV'er i lande, der har indgaet en associeringsaftale med EU, herunder en DCFTA, modtager
yderligere stgtte fra DCFTA-faciliteten for SMV'er. Denne facilitet vil modtage bevillinger
fra EU-budgettet pa omkring 200 mio. EUR, som skal udlgse nye SMV-investeringer pa
mindst 2 mia. EUR. Disse midler hjelper virksomheder i Georgien, Moldova og Ukraine
med at tilpasse sig nye markedskrav, idet de strgmliner deres processer og investerer i nyt
udstyr for at overholde EU-reglerne inden for omrader som kvalitet og sikkerhed,
energieffektivitet og overholdelse af miljglovgivningen.

Rumaenske softwarelgsninger til banker i Moldova

Den rumanske virksomhed Allevo med hoveds®de 1 Bukarest beskaftiger 50 personer
og tilbyder softwarelgsninger, der hj®lper finansielle institutioner med at operere,
gennemfgre betalinger og overholde europziske og lokale standarder og forskrifter. I
overensstemmelse med DCFTA vedtager Moldova EU-forskrifter, som giver banker i
Moldova mulighed for at positionere sig bedre pa det bredere marked for finansielle
tjenesteydelser. Dette abner forretningsmuligheder for Allevo, som tilbyder Igsninger,
der er skraeddersyet efter bankernes behov. I kraft af DCFTA behandles EU-
virksomheder som Allevo, der opererer i Moldova, nu desuden som moldoviske
virksomheder, hvilket ggr det lettere for dem at operere. Takket vere DCFTA baserer
Moldova nu stgrstedelen af landets finansielle lovgivning pa EU-modellen, hvilket ggr
det lettere at selge europ®iske tjenesteydelser.

Polsk leverandgr af friluftsgrej nar nye hgjder i Ukraine

Den polske virksomhed Fjord Nansen, som ligger i landsbyen Chwaszczyno taet pa
Gdynia, er specialiseret i friluftsgrej sasom telte, rygsekke, soveposer, termoflasker og
friluftstgj. Virksomhedens ejer, Dariusz Staniszewski, bekrefter, at eksporten bliver
mere og mere vigtig for Fjord Nansen. Ukraine er et ngglemarked. I 2011 eksporterede
virksomheden hele 23 % af sin produktion til Ukraine, en rekord. Frihandelsomradet
mellem EU og Ukraine, der har varet 1 anvendelse siden januar 2016, hjalper
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virksomheder med at vokse og udnytte deres fulde potentiale.

Ukrainsk modevirksomhed bruger frihandelsaftale som springbrat til at forsyne
forende europziske meerker

Stgtte til erhvervsudvikling og dermed stgrre gkonomisk stabilitet i partnerlandene er
en vigtig malsatning, der forfelges med DCFTA'er. "Uzhgorod beklaedningsfabrik" har
leveret til bergmte europaiske kunder sasom Gerry Weber og Marc O'Polo og
samarbejdet med Hugo Boss og Dolce & Gabbana. Fabrikkens direktgr betegner det
gjeblik, hvor de ukrainske toldmyndigheder den 1.januar 2016 som fglge af, at
DCFTA blev bragt i anvendelse, begyndte at udstede oprindelsescertifikater for varer,
som sikrede anvendelse af preferencetoldsatser ved import til EU, som et skels@ttende
gjeblik. Uzhgorod leverer hvert ar mellem 400 000 og 450 000 stykker tgj til Europa og
har 300 ansatte.

Arbejdstagerrettigheder og miljpbeskyttelse

Der er gjort fremskridt med gennemfgrelsen af TSD-kapitlet. I Moldova og Georgien har
civilsamfundets radgivningsmekanismer nu veret funktionsdygtige i nogle ar. Naeste skridt
for Moldova er at opstille en arbejdsplan for TSD-gennemfgrelsen. Georgien vedtog en TSD-
arbejdsplan 12018, og der blev fgrt konstruktive dialoger med bl.a. civilsamfundets organer
om arbejdsstandarder, navnlig om arbejdstilsyn som en central institution for deres effektive
gennemfgrelse samt om spgrgsmal vedrgrende miljg- og klimasendringer. I Ukraine er der
indledt en dialog mellem parterne med fokus pa baredygtig skovforvaltning. De
arbejdsrelaterede bestemmelser er endnu ikke blevet drgftet i TSD-Underudvalget. Det

radgivende civilsamfundsudvalg er endnu ikke blevet oprettet i Ukraine.
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5. "FORSTE GENERATION" AF FRIHANDELSAFTALER
Indledning

Ved "fgrste generation" af frihandelsaftaler forstas i denne rapport aftaler, som blev
forhandlet pa plads inden meddelelsen "Det globale Europa" fra 2006 og stabiliserings- og
associeringsaftalerne (SAA'erne) med landene pa Vestbalkan, der blev indgaet i perioden
2009-2016. Rapporten omfatter fglgende af de anvendte aftaler™:

e frihandelsaftaler med Schweiz og Norg624, som stammer tilbage fra 1970'erne

e frihandelsaftaler med EU's Middelhavspartnere25 som en del af de associeringsaftaler, der
blev indgaet i 1990'erne

¢ frihandelsaftaler med Mexico og Chile (fra 2000 og 2003)

e toldunionen med Tyrkiet (1995)

e SAA'er med fem lande pa Vestbalkan (indgaet mellem 2001 og 2016).

Den bilaterale handel steg i1 samtlige tilfelde under frihandelsaftalernes anvendelse.
Praeferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra partnerlandene varierede mellem 97 %
(import fra Algeriet og Egypten) og 69 % (import fra Norge) med et gennemsnit pa 87 %. De
statistiske oplysninger, der var ngdvendige for at beregne preferenceudnyttelsesgraden for
eksport fra EU til partnerlandene, blev ikke stillet til radighed af alle partnere. De steder, hvor
dataene var til radighed, varierede praferenceudnyttelsesgraden mellem 86 % (eksport fra EU
til Israel) og 44 % (eksport fra EU til Egypten)26. Tjenesteydelser er ikke omfattet af den
"fgrste generation" af frihandelsaftaler, undtagen for Mexicos og Chiles vedkommende.

EU og Mexico naede til principiel enighed om handelsdelen af en moderniseret global aftale
mellem EU og Mexico i april 2018. Der er forhandlinger i gang om at opgradere de
eksisterende frihandelsaftaler med Chile og Tunesien, og de er netop blevet indledt med
Marokko. Kommissionen har faet grgnt lys til at indlede forhandlinger med Jordan og
Egypten, nar disse lande er klar. Kommissionen foreslog ligeledes, at der blev indledt
forhandlinger om at modernisere toldunionen med Tyrkiet.

51 Schweiz
Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

Schweiz er EU's stgrste FTA-partner og tredjestgrste handelspartner generelt. EU-eksporten
steg med 6 % fra 2016 til 2017, en smule mere end i det seneste arti (5 %), mens EU-importen

» Aftalerne med Island og Fargerne er ikke omfattet af denne rapport. Frihandelsaftalen med Sydafrika er

blevet aflgst af den gkonomiske partnerskabsaftale med Southern African Development Community
(SADC,; se afsnit 6.1).
* Aftalen om Det Europziske @konomiske Samarbejdsomride (E@S-aftalen) fra 1992 med Island,
Liechtenstein og Norge forbedrede den frie bevagelighed for varer, tjenesteydelser, investeringer og personer
i omradet. Den er ikke omfattet af denne rapport.

» Algeriet, Egypten, Israel, Jordan, Libanon, Marokko, Palastina og Tunesien.

% Kommissionen kigger pa de mulige éarsager til den lave praferenceudnyttelsesgrad for EU-eksport til

Egypten. En af de mulige arsager kunne vare de lave toldsatser for de fleste artikler eller de
omkostningstunge procedurer, som de lokale myndigheder anvender for at fastsla oprindelsen.
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faldt med 9 %. Den nedadgaende tendens for praeferenceudnyttelsesgraden for import til EU
fra Schweiz blev vendt i2017, hvor praeferenceudnyttelsesgraden var tilbage pa 85 %.
Preferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Schweiz har ligget stabilt gennem de
seneste fire ar og 14 pa 78 % i 2017.

Schweiz er EU's andenstgrste handelspartner, nar det kommer til tjenesteydelser. Vardien af
de tjenesteydelser, som EU-virksomheder leverer i Schweiz og omvendt, er i hastig stigning. |
perioden 2016-2017 steg EU-eksporten af tjenesteydelser med 12 %, mens EU-importen faldt
med 26 %, hvorved EU's handelsoverskud blev mere end fordoblet og belgb sig
til 58 mia. EUR i 2017%". Der findes ikke nogen omfattende aftale om tjenesteydelser mellem
EU og Schweiz. De er kun delvist dekket af land- og luftaftalerne og aftalen om fri
bevagelighed for personer, hvilket viser potentialet for yderligere udvikling af handelen.

Forbedring af de institutionelle rammer for handel mellem EU og Schweiz

Forbedringen af de institutionelle rammer for handelsforbindelserne mellem EU og Schweiz,
som i dag reguleres af frihandelsaftalen fra 1972 og forskellige sektoraftaler, drgftes ogsa i en
bredere sammenhang med forhandlingerne om en institutionel rammeaftale mellem EU og
Schweiz.

5.2 Norge
Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

Norge er EU's tredjestgrste FTA-partner og syvendestgrste partner 1 forbindelse med
varehandel generelt. Handelen med varer er meget dynamisk mellem Norge og EU. Importen
fra Norge steg med 22 % fra2016 til 2017. Eksporten til Norge steg ogsa, dog i et
langsommere tempo (med 4,9 %).

De toldkontingenter, som Norge har tildelt EU for centrale landbrugsprodukter (oksekad,
svinekgd, ost) er siden 2012 enten blevet udnyttet fuldt ud eller nasten fuldt ud af de
europ&iske eksportgrer. Norge udnyttede kun fire af de toldkontingenter, EU havde tildelt
landet.

2017 var det forste ar siden 2013, hvor preferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra
Norge (70 %) igen steg.

Ny landbrugsaftale

12017 eksporterede EU landbrugsprodukter til en verdi af 4,5 mia. EUR til Norge, og
tendensen er opadgaende. Den landbrugsaftale, der blev undertegnet i december 2017, vil, nar
den begynder at blive midlertidigt anvendt, give de europiske og norske eksportgrer nye
handelsmuligheder med 36 fuldt liberaliserede toldpositioner og toldkontingenter, der skal
abnes pa begge sider.

5.3 Middelhavslandene

Adgangen til EU-markedet er et centralt instrument til stgtte for den europziske
naboskabspolitiks mal om at fremme velstanden i partnerlandene. I denne forbindelse

T For Schweiz var dataene om tjenesteydelser for 2017 allerede tilgeengelige.
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indebarer frihandelsaftalerne med Algeriet, Egypten, Israel, Jordan, Libanon, Marokko,
Palastina og Tunesien gensidig liberalisering af al handel med industriprodukter og i
forskellig grad af handel med landbrugsprodukter samt forarbejdede landbrugs- og
fiskeriprodukter. Disse aftaler omfatter elementer af asymmetri til fordel for de fleste
Middelhavslande for at fremme den gkonomiske udvikling i omradet og integrere det bedre i
EU's indre marked.

Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

For de fleste af disse lande er EU den primare handelspartner og den vigtigste importkilde.
EU er ogsa den vigtigste destination for produkter fra de fem stgrste gkonomier i regionen
(Algeriet, Egypten, Israel, Marokko og Tunesien). Mens handelen er vokset pa begge sider, er
EU's eksport til sine partnere, bortset fra Tunesien og Israel, vokset hurtigere end importen,
siden aftalerne tradte i kraft, selv. om EU's eksport, hvis man ser pa perioden 2016-2017,
voksede langsommere end importen i de fleste tilfelde (med undtagelse af Jordan, Palestina
og Tunesien). EU-eksporten til Algeriet og Egypten faldt i samme periode, da den star over
for betydelige handelshindringer.

De lande, som har gjort de relativt stgrste fremskridt med hensyn til diversificering, sasom
Marokko, Tunesien og Israel, har relativt mindre og mere stabile handelsunderskud over for
EU. I 2017 havde Algeriet nesten faet vendt sit handelsunderskud over for EU og vil
sandsynligvis igen fa et handelsoverskud over for EU, som det var tilfeldet i arene forud for
2015. Dette ser ud til at skyldes de stigende oliepriser, men ogsa de algeriske
handelsrestriktioner, der pavirker EU-eksporten.

Vores Middelhavspartnere udnyttede handelspraeferencerne fornuftigt 12017, og den
gennemsnitlige preferenceudnyttelsesgrad for import til EU fra de otte lande 1a pa 87 %. Der
forela kun data om praferenceudnyttelsesgraden for EU-eksport for Israel (86 %), Libanon
(58 %) og Egypten (44 %)**. De fleste partnere udnyttede ikke de toldkontingenter for
landbrugsprodukter, som EU havde tildelt dem, med undtagelse af Israel og Marokko, hvilket
til dels skyldes problemer med at overholde EU's SPS-regler. Anvendelsen af de
toldkontingenter, som EU fik tildelt, var heller ikke helt tilfredsstillende pa dette stadie.

For sa vidt angar handel med tjenesteydelser og udenlandske direkte investeringer, er EU
enten den stgrste eller en af de stgrste handelspartnere, for sa vidt angar tjenesteydelser, og
den stgrste leverandgr af udenlandske direkte investeringer i alle de bergrte lande.

Spansk virksomhed finder marked for oksekgd i Mellemgsten

Det spanske familiefirma Cecinas Nieto er specialiseret i gourmetkgdprodukter. Den
prisbelgnnede virksomhed, der blev grundlagt i 1965, eksporterer sine produkter til
mange lande i verden og har pa det seneste haft fokus pa Mellemgsten.

Handelsaftalen mellem EU og Libanon hj®lper europziske virksomheder som f.eks.
Cecinas Nieto med at eksportere deres produkter til Libanon uden restriktioner, og de
nyder samtidig godt af den gradvise fjernelse af tolden, som vil forsvinde helt 1 2018.
Dermed kan de europziske eksportgrer af oksekgd holde trit med den knivskarpe

2 Se fodnote 26 ovenfor.
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konkurrence fra lande som Indien og Brasilien.

Libanon er ikke det eneste land, hvor Cecinas Nieto har oplevet vaekst. Virksomhedens
internationale aktiviteter har gjort det muligt for Cecinas Nieto at bevare
beskaftigelsesniveauerne og booste den gkonomiske aktivitet i omradet.

Et Kkoffeinkick til global handel: @strigsk kaffe giver markederne i
Middelhavsomradet ny energi

Wien har i arhundreder vearet kendt for sine kaffehuse. Virksomheden Coffeeshop
Company abnede sin fgrste butik i Wien i 1999, hvor den ristede kaffe, udviklede
kaffemaskiner og skabte en autentisk stemning under et og samme tag.

Da virksomheden udvidede til markeder uden for EU, var forstaelsen af lokale
kaffekulturer og traditioner ngglen til virksomhedens succes. Derudover ngd
virksomheden godt af EU's handelsaftaler med Marokko 1 2000 og Egypten 1 2004. Det
blev lettere og mindre omkostningskrevende at etablere franchiser, og produkterne
blev billigere. I dag har Coffeeshop Company over 300 franchiser, som
beskeftiger 4 500 personer, herunder 36 i Egypten, hvor der er planer om at abne
yderligere 54. Forretningen blev grundlagt af Schérf-familien og er stadig en del af
Schirf-gruppen, som blev etableret i 1950'erne, og er en vigtig arbejdsgiver i Neusiedl
am See, hvor den har hovedsade.

Der er planer om at opgradere nogle af disse frihandelsaftaler til vidtgaende og brede
frihandelsaftaler, som passer bedre til de mere komplekse gkonomiske udvekslinger, der
finder sted 1 dag mellem EU og dets Middelhavspartnere. Der er forhandlinger 1 gang om at
opgradere frihandelsaftalen med Tunesien, der er indledt forhandlinger med Marokko, og
Kommissionen har faet grgnt lys til at indlede forhandlinger med Jordan og Egypten, nar disse
lande er klar.

Den regionale ustabilitet pavirker fortsat gkonomien i vores Middelhavspartnerlande og ggr
det vanskeligere at tiltrekke udenlandske investorer. Is@r er gkonomien i Jorden og Libanon
blevet pavirket negativt af krisen i Syrien. De handelslettelser i forbindelse med lempelse af
oprindelsesreglerne, der blev indfgrt for at hjelpe Jordan med at fremme investeringer,
eksport og jobmuligheder for bade jordanske og syriske flygtninge, har givet beskedne
resultater. EU er ved at undersgge mulighederne for at styrke det gkonomiske samarbejde og
den handelsrelaterede bistand med henblik pa at sikre, at Middelhavslandene drager stgrre
nytte af handelsliberaliseringen med EU.

54 Mexico

Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse
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12017 steg den bilaterale handel med varer med 15 % sammenlignet med 2016 og naede op
pa 61,7 mia. EUR. EU's handelsoverskud over for Mexico voksede ligeledes, selv om EU-
importen steg hurtigere end eksporten.

Praeferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra Mexico la pa ca. 71 %, en solid stigning
fra 58 % 12016. Preferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Mexico® faldt til
gengaeld fra 85 % til 75 %",

Handelen med tjenesteydelser voksede mere beskedent med 2,1 %, og der var ingen @®ndring i
EU's overskud sammenlignet med 2015. Med 27 % (6,5 mia. EUR) af de samlede
udenlandske direkte investeringer var EU den andenstgrste investor efter USA.

Spansk chorizo pa vej til Mexico

Den spanske familievirksomhed Tello startede for over 50 ar siden i Toledo i det
centrale Spanien, da Eusebio Tello besluttede at dbne en lille forretning for at selge
lokalt produceret svinekgd, kogte eller modnede skinker, patéer og andre
svineprodukter. Tello-gruppen eksporterer i1 dag til over 40 lande.

Den moderniserede handelsaftale mellem EU og Mexico vil hjelpe virksomheder som
Tello med at ekspandere og fa adgang til det mexicanske marked med
dets 125 mio. forbrugere ved at fjerne den nuvarende told pa 20 % pa import af
europ®isk svinekgd. 1 kraft af denne aftale vil det blive lettere at importere svinekgd
fra slagterierne i hver enkelt EU-medlemsstat. Sa snart Mexico har godkendt eksport
fra et EU-land som f.eks. Spanien, bliver alle andre tilsvarende fabrikker i det
pagaeldende land automatisk godkendt.

Fremskridt, ulgste problemer og fremtidsudsigter

Efter drgftelser inden for rammerne af frihandelsaftalen blev nogle af de problemer, som EU-
eksportgrer er stgdt pa i Mexico i forbindelse med registrering og godkendelse af
sundhedsprodukter og landbrugskemikalier, Igst. Mexico ophavede ogsa restriktionerne for
udenlandske direkte investeringer ved at fjerne grensen for, hvor stor en del af en
virksomheds aktiekapital der ma komme fra udenlandske investorer, i forskellige sektorer.
Den moderniserede aftale mellem EU og Mexico vil hjelpe med at forbedre situationen
markant med hensyn til beskyttelse af intellektuelle ejendomsrettigheder, SPS-restriktioner og
statslige indkgb. Den vil endvidere indeholde et TSD-kapitel.

¥ I perioden 1.7.2016 til 30.6.2017.
% Alle EU-medlemsstater bortset fra fire udviser lavere praferenceudnyttelsesgrader for eksport til Mexico
i 2017 sammenholdt med 2016. Tyskland, som tegner sig for tet pa en tredjedel af al EU-eksport til Mexico,
som er preferenceberettiget, oplevede et fald i preferenceudnyttelsesgraden fra 82 % i1 2016 til 66 % 1 2017.
Dette skyldes primert den lavere tyske udnyttelse af praferencetold i HS-kapitel 87 (motorkgretgjer) og 85
(elektriske maskiner).
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5.5 Chile
Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

Selv om frihandelsaftalen var med til at afthjelpe dette, har EU gradvist mistet markedsandele
1 Chile til andre handelspartnere som Kina og USA, og EU er for gjeblikket Chiles
tredjestgrste handelspartner. 1 2017 voksede den bilaterale handel med varer mellem EU og
Chile med nasten 7 % sammenlignet med 2016, og EU-importen voksede forholdsvis meget,
til dels som fglge af de stigende kobberpriser.

EU-eksporten overskred klart de toldkontingenter, Chile havde tildelt EU for ost, selv om
kontingentet gges med 75 t hvert ar. Chile udnyttede kun en del af sine kontingenter.

Praferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra Chile har ligget stabilt pa omkring 95-96 %
i de seneste tre ar. Praferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Chile steg fra 74 %
12016 til76 % 12017. EU-eksporten af tjenesteydelser til Chile faldt med 25 % i
perioden 2010-2016, mens importen steg med 18 %. EU er fortsat Chiles vigtigste UDI-
investor. Det fortsatte fald i bevegelserne i EU's udenlandske direkte investeringer skyldes
mineindustriens relativt mindre betydning for den chilenske gkonomi, hvor den tidligere stod
for over 45 % af de samlede udenlandske direkte investeringer i landet.

Italiensk design fgrer sig frem i Chile ved hjelp af EU's handelsaftaler

Moving er en italiensk stolefabrikant fra Veneto-regionen, som blev grundlagt 1 1980.
Virksomheden har 45 ansatte, og imponerende 85-90 % af dens oms®tning stammer
fra eksport. EU's handelsaftale med Chile, som tradte i kraft i 2003, fjernede al told pa
mgbler, hvilket fik efterspgrgslen efter Movings produkter til at skyde i vejret.
Eksporten af italienske stole til Chile er blevet mere end fordoblet, siden handelsaftalen
mellem EU og Chile tradte i kraft i 2003, med en vaerdimessig stigning pa 103 % og en
meangdemassig stigning pa 121,4 %. Dette har bidraget vasentligt til virksomhedens
overordnede oms@tningsvaekst. Takket veere EU's handelsaftale med Chile har Moving
varet 1 stand til at kompensere for et fald i1 efterspgrgslen fra andre internationale
markeder og opretholde en stabil arbejdsstyrke. Derudover har Moving kunnet
investere 300 000 EUR 1 nye maskiner og afs@tte midler til udvikling af produkter
specifikt til det chilenske marked.

Fremskridt, ulpste problemer og fremtidsudsigter

I marts 2017 abnede Chile sit marked for oksekgd fra EU. Landet er for gjeblikket i feerd med
at vurdere ngdvendige opdateringer af aftalen om vin og spiritus fra 2002. Chile er ngdt til at
tage yderligere skridt for at opfylde sine forpligtelser vedrgrende statslige indkgb fuldt ud.
Som det er tilfeldet med Mexico, har EU og Chile besluttet at opgradere og erstatte den
eksisterende handelsaftale med en ny, ambitigs ramme for bilateral handel og investering.

5.6 Toldunionen med Tyrkiet

Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse
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Tyrkiet er EU's andenstgrste FTA-partner og femtestgrste handelspartner generelt. 1 2017 steg
EU's eksport til og import fra Tyrkiet med henholdsvis 8,4 % og4,5 % sammenlignet
med 2016. 1 samme periode faldt EU's handelsunderskud pa landbrugsomradet vasentligt
fra 1,4 mia. EUR 12016 til 0,8 mia. EUR i 2017. Udnyttelsen af praferenceordningen var hgj
pa begge sider. Praferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra Tyrkiet forblev stabil pa
omkring 92 %, mens praferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU til Tyrkiet faldt en
smule fra 95 % til 94 %.

Modernisering af toldunionen

12016 vedtog Kommissionen et forslag om at modernisere toldunionen for at forbedre dens
funktionsmade og udvide anvendelsesomradet, sa det stemmer bedre overens med de nyere
handelsaftaler. Forslaget blev forelagt Radet til godkendelse. Den 26. juni 2018 konkluderede
Rédet (almindelige anliggender) imidlertid, at der ikke var planer om at tage yderligere skridt
i retning af en modernisering af toldunionen mellem EU og Tyrkiet.

5.7 Stabiliserings- og associeringsaftale med landene pa Vestbalkan
Oversigt — status

De stabiliserings- og associeringsaftaler (SAA'er), der i perioden 2001-2016 blev indgaet med
vores partnere pa Vestbalkan, herunder Albanien, den tidligere jugoslaviske republik
Makedonien, Montenegro, Serbien, Bosnien-Hercegovina og Kosovo , stgtter den
gkonomiske udvikling og politiske stabilisering i omradet. SAA'erne er det retlige instrument
til tilpasning af disse landes lovgivninger til geldende EU-ret som forberedelse til deres
gradvise integration i EU-markedet. Bortset fra Kosovo (hvor SAA'en tradte i kraft direkte og
ogsa omfatter handelsdelen) er SAA'erne tradt i kraft efter ikrafttraedelsen af interimsaftaler
om handelsspgrgsmal. Disse interimsaftaler har etableret individuelle frihandelsomrader
mellem EU og de enkelte partnere pa Vestbalkan ved at fjerne tolden og de kvantitative
restriktioner for den bilaterale handel med varer, der med enkelte undtagelser primert
vedrgrer landbrugs- og fiskeriprodukter. SAA'erne indeholder desuden supplerende
bestemmelser om konkurrence, beskyttelse af intellektuelle ejendomsrettigheder og
toldsamarbejde, forpligtelser vedrgrende tjenesteydelser og etablering samt tilnermelse af
lovgivningen til geeldende EU-ret om statslige indkgb og standardisering.

Alle partnere pa Vestbalkan er enten kandidater eller potentielle kandidater til EU-
medlemskab. Serbien og Montenegro er for gjeblikket i tiltreedelsesforhandlinger.

EU stgtter den indsats, som partnerne pa Vestbalkan har gjort siden 2017 for at udvikle et
regionalt gkonomisk omrade, som bygger pa det frihandelsomrade, der blev etableret ved den
centraleuropaiske frihandelsaftale i 2006. Det regionale gkonomiske omrade pa Vestbalkan
har til formal at udvikle et omrade, hvor varer, tjenesteydelser, investeringer og faglart
arbejdskraft kan bevege sig uhindret.

Denne betegnelse indeb@rer ingen stillingtagen til Kosovos status, og den er i overensstemmelse med
UNSCR 1244/1999 og ICJ's udtalelse om Kosovos uathaengighedserklering.
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Udvikling af handel og preeferenceudnyttelse

Handelen med landene pa Vestbalkan er blevet mere end fordoblet siden 2007, og den ggede
handel har generelt veret til fordel for landene pa Vestbalkan. Pa 10 ar har omradet gget sin
eksport til EU med 142 % mod en mere beskeden stigning i EU-eksporten til omradet
pa 84 %. 12017 var praeferenceudnyttelsesgraden for import til EU fra landene pa Vestbalkan
fortsat hgj med et gennemsnit pa 91 %. De steder, hvor der var data til radighed, var
preferenceudnyttelsesgraden for EU-eksport ogsa relativt hgj (78 % for Albanien, 89 % for
den tidligere jugoslaviske republik Makedonien, 86 % for Montenegro og 91 % for Serbien).

Veesentligste udfordringer i gennemfgrelsen

Partnerne pa Vestbalkan har alle de samme udfordringer, herunder manglende
gennemsigtighed, navnlig 1 den offentlige indkgbsproces, en stor uformel sektor og
manglende systematisk, effektiv og gennemsigtig retshandhavelse, herunder i forbindelse
med inspektioner og bileggelse af handelsretlige tvister. Det er saledes afggrende, at
erhvervsklimaet forbedres, hvis virksomhederne skal udnytte de muligheder, som SAA'erne
giver, til fulde.

6. OKONOMISKE PARTNERSKABSAFTALER (OPA'ER) MED LANDE I AFRIKA, VESTINDIEN
OG STILLEHAVSOMRADET (AVS-LANDENE)

12017 blev der i alt gennemfgrt syv gkonomiske partnerskabsaftaler med 29 AVS-lande. Der
er tale om 14 lande i Vestindien, 13 afrikanske lande og to lande i Stillehavsomradet.

"EU'S OKONOMISKE PARTNERSKABSAFTALER
. SRy _Juni20i8 T % =

Under de gkonomiske partnerskabsaftaler giver EU AVS-landene told- og kvotefri adgang for
alle produkter fra dag ét, mens landene forpligter sig til at liberalisere omkring 80 % af
handelen over en 15- til 20-arig periode. Oprindelsesregler og s@rlige garantier er udformet til
at stgtte gkonomisk udvikling, eksportdiversificering og regional integration i partnerlandene.
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@PA-partnernes eksport er endnu ikke tilstreekkeligt diversificeret, og de svingende
ravarepriser har stor indvirkning pa handelsstrgmmenes verdi fra ar til ar.

EU's stgtte til gennemfgrelse af de gkonomiske partnerskabsaftaler sigter mod at fremme
udviklingen af den private sektor og jobskabelsen, gge handelen og tiltrekke investeringer,
herunder inden for specifikke sektorer sasom landbrug. Der ydes handelsrelateret
udviklingsbistand i forbindelse med alle @PA'er, og der bevilges midler inden for rammerne
af Den Europaiske Udviklingsfond. Denne stgtte suppleres af EU-medlemsstaterne, som ogsa
bevilger midler, navnlig under strategien Aid for Trade (AfT ), og af interne programmer i
AVS-landene. I fremtiden vil en intelligent kombination af Aid for Trade, OPA-
gennemfgrelsesstgtte og EU's eksterne investeringsplan®” sikre, at partnerne yderligere kan
udnytte de muligheder, som de gkonomiske partnerskabsaftaler giver.

Kapacitetsopbygning til handel — eksempler pa EU's gennemfgrelsesstgtte under de
gkonomiske partnerskabsaftaler

Stgtten til gennemfgrelse af de gkonomiske partnerskabsaftaler sigter mod at fremme den
handelspolitiske kapacitet, forbedre erhvervsklimaet og styrke kapaciteten pa udbudssiden i
den private sektor i partnerlandene. I ESA-regionen gennemfgrer Mauritius f.eks. et projekt
for at forbedre lovrammen for lettere udgvelse af forretningsvirksomhed og investeringer med
stgtte fra EU. Der er blevet udviklet en e-licensplatform som et falles kontaktpunkt for
forretningslicenser og -tilladelser, som forkorter og forenkler ansggningsproceduren. I SADC-
regionen har de nationale administrationer modtaget stgtte inden for omraderne told, SPS-
forvaltning og handelslettelse, hvilket har fremmet savel den regionale handel som eksporten
til EU.

I juli2017 ydede EU et supplerende bidrag pa5 mio. EUR til Hub and Spokes-
handelsprogrammet. Under programmet styrker og forbedrer handelskonsulenter — "spokes"
(eger) — kapaciteten i ministerierne, mens regionale handelskonsulenter — "hubs" (nav) — yder
bistand til de vigtigste regionale organisationer. Formalet er at forbedre kapaciteten hos
centrale interessenter i den offentlige og private sektor i AVS-landene for at bidrage til
udformning, forhandling og gennemfgrelse af handelspolitikker og -aftaler sasom de
gkonomiske partnerskabsaftaler.

En vasentlig del af udviklingssamarbejdet (under alle de eksterne bistandsinstrumenter, som
EU har til radighed, herunder blanding) stgtter de @PA-relaterede politikomrader i de
respektive partnerlande og -regioner, herunder udvikling af SMV'er, industrialisering,
erhvervsuddannelse, landbrugsudvikling og konnektivitet (transport- og energiinfrastruktur).

' EU's strategi Aid for Trade er baseret pi Radets konklusioner af 12.12.2005 (dok. 15791/05), af 16.10.2006
(dok. 14018/06) og af 15.5.2007 (dok. 9555/07).

32 Se meddelelse fra Kommissionen til Europa-Parlamentet, Radet, Den Europziske Centralbank, Det

Europaiske konomiske og Sociale Udvalg, Regionsudvalget og Den Europaiske Investeringsbank af

14.9.2016, COM(2016) 581 final.
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6.1. Den g¢gkonomiske partnerskabsaftale med SADC-fellesskabet (Southern
African Development Community)

I det fgrste fulde gennemfgrelsesar for den gkonomiske partnerskabsaftale har Sydafrika og
EU gjort omfattende brug af de nyliberaliserede toldpositioner. For Botswana, Lesotho,
Namibia og Swaziland steg eksporten af koncentrater til ikkealkoholholdige leskedrikke og
tropisk frugt og ngdder til EU. Nogle afrikanske @PA-lande — navnlig Mozambique,
Swaziland og Zimbabwe (som gennemfgrer den gkonomiske partnerskabsaftale for ESA) —
oplevede, at deres sukkereksport til EU faldt som fglge af den tiltagende globale konkurrence
fra andre producenter og udlgbet af EU's sukkerkvoteordning. Det fgrste civilsamfundsforum
blev afholdt 1 Sydafrika 1 oktober 2017. Forummet drgftede de g@gkonomiske
partnerskabsaftalers rolle inden for baredygtig udvikling, herunder deres miljg- og
arbejdskraftrelaterede aspekter.

12017 rejste EU igen de handelsrelaterede irritationsmomenter inden for fjerkre- og
tekstilsektoren over for @PA-staterne i SADC, iser Sydafrika.

6.2. Interims-®PA'en med det gstlige og sydlige Afrika (ESA)

De fire partnerlande i interims-@PA'en med ESA oplevede igen en stigning i deres eksport til
EU pa 15,3 % 12017. @PA-partnerne foreslog, at aftalen blev udbygget i retning af en
fuldgyldig gkonomisk partnerskabsaftale, som dekker andre omrader handel med varer.

Mauritiske spiselige blomster lavet af vaffel finder vej til de europaiske borde

12017 gik nasten halvdelen af den mauritiske eksport til EU-markedet. En af de
virksomheder, der nyder godt af den gkonomiske partnerskabsaftale, er Creasim Ltd, en
mauritisk virksomhed, som producerer spiselige kagedekorationer i form af blomster, frugter
og blade lavet af vaffel til bager- og konditorvarer. Mere end 180t kagedekorationer
eksporteres hvert ar til EU-markederne, hvilket udggr 60 % af virksomhedens omstning.
Creasim har 230 medarbejdere, hvoraf 30 % er blevet ansat, siden den g@gkonomiske
partnerskabsaftale tradte i kraft. Vaffelprodukterne bliver mere og mere populere i EU i kraft
af deres lave priser og kalorieindhold. De registrerede mgnstre og modeller er handlavede
produktioner og er underlagt en streng kvalitetskontrol, der er 1 overensstemmelse med EU's
standarder.

6.3. Den gkonomiske partnerskabsaftale med Det Caribiske Forum af AVS-
Stater (CARIFORUM)

Vestindiens eksport til EU steg med 12 % 12017 pa trods af en nedgang i eksporten af
bananer, kakao og ris, der kan tilskrives cykloner. De vestindiske lande har endnu ikke haft
nogen stgrre fordel af liberaliseringen af handelen med tjenesteydelser. Det skyldes flere
faktorer, herunder mangelfuld gennemfgrelse for nogle partneres vedkommende, manglende
kapacitet pa udbudssiden, men ogsa EU-medlemsstaternes visumordninger og manglende data
om tjenesteydelser. For at afthjelpe disse problemer er @PA-partnerne blevet enige om at
oprette et udvalg om handel med tjenesteydelser. Civilsamfundsreprasentanter (det
radgivende udvalg for @PA'er) mgdtes for tredje gang i 2017. I sine anbefalinger opfordrede
civilsamfundet til rettidig vedtagelse af en overvagningsmekanisme og fremhavede behovet
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for at tage hensyn til sociale aspekter og centrale arbejdsstandarder ved gennemfgrelsen af
den gkonomiske partnerskabsaftale.

6.4. OPA med Stillehavsomradet og OPA'er med Ghana, Elfenbenskysten og
Cameroun

I Stillehavsomradet fortsetter Papua Ny Guinea med at booste sin eksport af forarbejdede og
konserverede fiskeprodukter (primert tun pa dase). Eksporten steg med 48,7 % i 2017. I Vest-
og Centralafrika, Ghana, Elfenbenskysten og Cameroun fortsatte stigningen i eksport af
forarbejdede kakaoprodukter under deres respektive gkonomiske partnerskabsaftaler.

Flere bananer fra Elfenbenskysten

EU-importen af bananer fra Elfenbenskysten er steget med 80 % i det sidste arti (2007-2017),
selv. om den overordnede bananimport i EU kun steg med 50 %. M@ngdemassigt steg
eksporten til 316 000t i2017 (til en verdi pa 235 mio. EUR i2017). Denne opadgaende
tendens blev hjulpet pa vej af den langsigtede told- og kvotefri adgang til det europziske
marked takket vaere den gkonomiske partnerskabsaftale. Produktionen af bananer til eksport
tegner sig for ca. 10 % af landbrugets BNP 1 Elfenbenskysten. Bananproduktionen er
arbejdskraftintensiv, og beskaftigelsesfrekvensen er hgjere end inden for andre
landbrugssektorer 1 landet. Sektoren beskaftiger omkring 10 000 arbejdere direkte, og 3 300
andre arbejder inden for stgtteaktiviteter. Nar familiemedlemmerne tzlles med,
lever 60 000 mennesker af banansektoren.

Forarbejdet kakao fra Ghana giver lokal mervardi

En af de vigtigste faktorer bag Ghanas succes har varet landets evne til at gge eksporten af
forarbejdede kakaoprodukter til EU takket vare den told- og kvotefri markedsadgang, som
den gkonomiske partnerskabsaftale giver. Gennem de seneste 10 ar har Ghana gget eksporten
af kakaosmgr, kakaomasse og kakaopulver til EU med 237 %. Til sammenligning stagnerede
eksporten af forarbejdet kakao til EU for Nigeria, som fortsat var under den generelle
preferenceordning.

Ved at ga videre fra ecksport af ra kakaobgnner til eksport af lokalt forarbejdede
kakaoprodukter er Ghana blevet mere modstandsdygtig over for udsving i ravarepriserne pa
verdensmarkedet. De lave priser for kakaobgnner i 2017 betgd, at eksporten af kakaobgnner
fra Ghana til EU faldt med 400 mio. EUR. Til gengazld fortsatte eksporten af forarbejdet
kakao sin opadgaende tendens.
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7. HANDEL OG BAREDYGTIG UDVIKLING (TSD): OPDATERING OM DE SENESTE
AKTIVITETER

Alle de frihandelsaftaler og DCFTA'er i den "nye generation”, som EU har indgaet
siden 2010, indeholder et TSD-kapitel med retligt bindende forpligtelser, hvis handhavelse
overvages af TSD-udvalg, der mgdes én gang om aret.

12017 ferte EU-institutionerne, EU-medlemsstaterne og civilsamfundet en omfattende
politisk debat om, hvordan man kan ggre gennemfgrelsen af TSD-kapitlerne mere effektiv og
forbedre deres handhavelse og samtidig bekraefte de centrale internationale forpligtelser,
herunder Parisaftalen om klimaandringer. Pa denne baggrund offentliggjorde Kommissionens
tjienestegrene den 26. februar 2018 et uofficielt dokument med en moderniseret strategi bygget
op omkring en handlingsplan med 15 konkrete handlingspunkter. Disse er inddelt i fire
grupper, som afspejler den konsensus, der opstod under debatten om de omrader, inden for
hvilke der er brug for forbedringer:

1. Samarbejde (med EU-medlemsstaterne, Europa-Parlamentet og internationale
organisationer)
2. forbedring af civilsamfundets (herunder arbejdsmarkedets parters) mulighed for at

spille sin rolle i gennemfgrelsen

3. opfyldelse (herunder ved at opstille partnerspecifikke prioriteter, mere assertiv
handhavelse og forbedring af den tematiske deekning med hensyn til bestemmelserne
om arbejdskraft og klimazndringer samt adgang til @¢gede ressourcer under bl.a.
strategien Aid for Trade) og

4. gget kommunikation og gennemsigtighed.

Der er nu fokus pa at fa handlingsplanen med de 15 punkter fuldsteendig gennemfgrt, idet den
efter planen skal revideres efter fem ar.

Ved gennemfgrelsen af TSD-kapitlerne sikrer Kommissionen et tet samarbejde med EU-
medlemsstaterne gennem en sarlig TSD-ekspertgruppe, som mgdes fire gange om aret. Der er
oprettet indenlandske radgivningsudvalg for civilsamfundet under handelsaftalerne, som
mgdes regelmassigt med stgtte fra Det Europziske @konomiske og Sociale Udvalg.

EU presser stadig pa for at fa sine partnere til at indfgre mekanismer for afbalanceret og
gennemsigtig dialog om TSD-relaterede emner og optrapper de finansielle ressourcer for at
fremme interessenternes deltagelse. Oprettelsen af et indenlandsk radgivningsudvalg i
Colombia kan fremhaves som en vesentlig udvikling i denne forbindelse.

Gennemfgrelsen af materielle TSD-forpligtelser forlgber 1 forskellige tempi, som afspejler de
udfordringer, de enkelte partnere star over for. Ikke desto mindre begynder EU's starkere
engagement at give resultater. Der er f.eks. kommet opmuntrende signaler fra Sydkorea, hvor
myndighederne har fremsendt en tidsplan til EU for trepartsdrgftelserne om revision af
arbejdsloven og anden lovgivning for at vil bane vejen for Sydkoreas ratificering af fire
udestaende grundleeggende ILO-konventioner (se: resumé af drgftelserne pa det sjette mgde i
TSD-udvalget). Kommissionens tjenestegrene overvager denne proces ngje og vil treffe
yderligere foranstaltninger efter behov. I Mellemamerika har EU taget kontakt til nationale
regeringer og indenlandske radgivningsudvalg for at komme videre med TSD-forpligtelserne
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under udfordrende forhold i samarbejde med ILO og andre internationale organer. EU
optrapper sin indsats over for Peru for at sikre, at gennemfgrelsesarbejdet accelereres. Den
skrivelse, som en gruppe civilsamfundsorganisationer indsendte til Kommissionen, papegede
yderligere behovet for, at de peruvianske myndigheder formelt inddrager civilsamfundet i
TSD-anliggender.

TSD-relevante aktiviteter findes ikke kun i den "nye generation" af frihandelsaftaler og
DCFTA'er, men ogsa i andre typer handelsaftaler, sasom gkonomiske partnerskabsaftaler (se
f.eks. mgdet i det farste civilsamfundsforum under SADC, der er beskrevet i afsnit 6.1).

En rekke EU-finansierede programmer og projekter bidrager ogsa til opfyldelsen af TSD-
malsatningerne i, men ogsa uden for de lande, der er omfattet af EU-handelsaftaler’”.

Derudover sigter [EU's eksterne investeringsplan og EU-forordning 2017/1601
af 26. september 2017** mod at stgtte tiltag, der bidrager til opfyldelsen af TSD-
malsatningerne.

¥ Se f.eks. programmet "Switch Africa Green", som hjelper landene i Afrika med at opnd bzredygtig

udvikling ved at skabe en overgang til en inklusiv grgn gkonomi:
https://www.switchafricagreen.org/index.php?lang=en.

* Europa-Parlamentets og Radets forordning (EU) 2017/1601 af 26.9.2017 om oprettelse af Den Europaiske

Fond for Beredygtig Udvikling (EFSD), en EFSD-garanti og en EFSD-garantifond.
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8. I FOKUS: HANDEL MED LANDBRUGSF@DEVARER UNDER FRIHANDELSAFTALERNE

Hvordan EU's handelsaftaler bidrager til handelen med landbrugsfodevarer: status i 2017

Handelen med landbrugsfédevarer under EU's frihandelsaftaler vokser og bidrager i hgj grad
til EU's succesfulde eksport af landbrugsfgdevarer. 12017 stod EU's handel med
landbrugsfgdevarer med FTA-partnere for en tredjedel af EU's samlede eksport af
landbrugsfgdevarer og over 40 % af importen. Handelen under EU's "fgrste generation" af
frihandelsaftaler (navnlig med Schweiz, Norge og Algeriet) ydede et stort bidrag til EU's
overskud pa 20 mia. EUR i den samlede handel med landbrugsfgdevarer i 2017. Under den
"nye generation" af frihandelsaftaler med Sydkorea, EU's femtestgrste eksportdestination for
landbrugsfgdevarer under frihandelsaftalerne, er EU-eksporten inden for denne sektor steget
med 113 % gennem de seneste otte ar. Fra 2016 til 2017 er EU-eksporten til Sydkorea steget
med 10 % fra 2,6 til 2,9 mia. EUR. Aftalen med Canada, CETA, forventes at ville give
omfattende fordele i takt med, at gennemfgrelsen skrider fremad. CETA sigter mod gradvis
fjernelse af tolden pa 91 % af alle toldpositioner inden for landbruget.

EU's eksport under frihandelsaftalerne er rimelig jevnt fordelt mellem primare
landbrugsprodukter og forarbejdede fgde- og drikkevarer. 12017 var de primare
eksportdestinationer Schweiz, Norge, Tyrkiet, Canada, Sydkorea og Algeriet, der tegnede sig
for 55 % af eksporten af landbrugsfgdevarer til FTA-lande og 19 % af EU's samlede eksport
af landbrugsfgdevarer. Ukraine er nu EU's vigtigste kilde til landbrugsimport under
frihandelsaftalerne (primert korn, vegetabilske olier og olieholdige frg). I 2017 steg importen
fra landet med en tredjedel. Ukraine, Schweiz, Tyrkiet, Elfenbenskysten, Sydafrika, Colombia
og Chile tegnede sig for 51 % af al import af landbrugsfgdevarer under frihandelsaftalerne
og 22 % af EU's samlede import af landbrugsfgdevarer i 2017. Den vesentligste del af EU-
importen bestar af primare landbrugsprodukter sasom tropisk frugt, kakao, grgntsager og
kaffe (72 %), mens forarbejdede fgde- og drikkevarer tegner sig for 22 %.

Frihandelsaftalerne abner markederne for landbrugsprodukter samt fgde- og drikkevarer og
skaber dermed merverdi og arbejdspladser inden for det prim@re landbrug og
fgdevareforarbejdningsindustrien, som det fremgar af en undersggelse af EU's handelsaftalers
indvirkning pa landbrugssektoren, der blev foretaget i 2016 af Copenhagen Economics for
Kommissionen. 12017 tog Kommissionen igen initiativer til at fremme landbrugshandelen,
bl.a. med et besgg pa hgjt plan i Canada og promovering af EU's fgde- og drikkevarer pa de
stgrste internationale handelsmesser (f.eks. i Toronto og Abu Dhabi). Oven i1 de
over 100 individuelle salgsfremmende programmer, der allerede var 1 gang 1 2017, udvalgte
Kommissionen 33 yderligere forslag om promovering af EU's landbrugsfedevarer i
tredjelande, som vil blive gennemfgrt 12018-2020. Nogle af disse EU-samfinansierede
kampagner omfatter f.eks. promovering af @bler med en geografisk betegnelse i Egypten og
fremme af eksporten af skinke og ost fra EU til Mexico.

EU-eksportgrer kan anvende over 600 preferencetoldkontingenter, som vi har faet tildelt af
vores frihandelspartnere. Af forskellige arsager varierer udnyttelsen af toldkontingenterne
mellem de forskellige lande og produkter, og Kommissionen forsgger at forbedre deres
anvendelse. I 2017 lykkedes det den at opna forbedrede markedsadgangsvilkar for EU-eksport
af oksekgd til Tyrkiet.
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Frihandelsaftalernes bestemmelser om SPS-aspekter anvendes til at tackle handelshindringer i
forbindelse med SPS-foranstaltninger i partnerlandene. 12017 opndede Kommissionen f.eks.
gget markedsadgang for svinekgd fra flere EU-medlemsstater i Mexico og for EU-
mejeriprodukter i Peru. Ukraine oph@vede sit midlertidige forbud mod fjerkre som fglge af
den avizre influenza, og Japan fjernede forbuddet mod import af oksekgd som fglge af BSE
(bovin spongiform encephalopati) for yderligere to medlemsstater. Frihandelsaftalerne
indeholder endvidere bestemmelser til sikring af et hgjt beskyttelsesniveau for plante- og
dyresundhed hos EU's handelspartnere, herunder i de gstlige partnerskabslande og landene pa
Vestbalkan. En af den seneste tids succesoplevelser var de relevante DCFTA-underudvalgs
vedtagelse af SPS-strategier for Moldova og Georgien. Ukraine er ogsa ved at afslutte
forhandlingerne med Kommissionen herom.

Frihandelsaftalerne sikrer beskyttelse af EU's flagskibsprodukter som Aceto Balsamico di
Modena, Feta, Reblochon, Prosciutto di Parma og Queso Manchego samt vin og spiritus med
geografiske betegnelser35 . De nyere europaiske frihandelsaftaler sikrer en omfattende
beskyttelse pa hgjt niveau af geografiske betegnelser i lande, hvor de i de fleste tilfeelde ikke
var sikret nogen beskyttelse fgr. Eksempelvis vil Ecuador beskytte 116 europaiske
geografiske betegnelser. Siden september 2017 har 143 EU-landbrugsfgdevarer med
geografiske betegnelser varet beskyttet under CETA ud over de geografiske betegnelser for
vin og spiritus, der har varet beskyttet 1 Canada siden 2003. Beskyttelsen af Prosecco er
blevet sikret i Moldova efter en langvarig retssag.

Frihandelsaftalerne beskytter EU-producenter af fglsomme produkter som oksekgd, fjerkrae
og sukker. Disse produkter er enten helt udelukket fra preeferencehandelen eller, hvis de kun
er delvist udelukket, omfattet af i alt omkring 360 EU-toldkontingenter. For fglsomme frugter
og grgntsager anvendes en indgangsprisordning 1 hgjs@sonen for hgst 1 EU.

Derudover sigter frihandelsaftalerne mod at stgtte den lokale landbrugssektor i
udviklingslande som AVS-landene og nogle mellem- og latinamerikanske partnerlande. EU's
gkonomiske partnerskabsaftaler fokuserer pa udviklingsmal og har givet resultater ved at
stgtte kapaciteten i landbrugssektoren i mange AVS-lande. I perioden 2007-2017 er importen
af landbrugsfgdevarer fra @PA-lande vardimessigt steget med 71 %, primert af
landbrugsravarer som tropisk frugt, kakao og kaffe, som ikke dyrkes i EU. Mens EU-
eksporten til Mellemamerika og Colombia, Ecuador og Peru har varet 1 stigning, har
sidstnevnte overskud i handelen med landbrugsfedevarer i kraft af EU's import af frisk
tropisk frugt som bananer.

Kommissionen arbejder sammen med frihandelspartnerne inden for en bred vifte af vigtige
landbrugsrelaterede omrader, lige fra EU's tekniske bistand til landbrugssektoren og
udviklingen af landdistrikter til forbedring af kontrolsystemerne for fgdevaresikkerhed.

Gennemforelse af frihandelsaftaler i landbrugsfodevaresektoren: nuveerende og fremtidige
aktiviteter

% En geografisk betegnelse er et kendetegn, der anvendes til at identificere et produkt, som kommer fra et

bestemt land eller en bestemt region eller lokalitet, hvor produktets kvalitet, omdgmme eller andre
karakteristika heenger sammen med dets geografiske oprindelse.
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Kommissionen arbejder pa flere fronter for at sikre, at frihandelsaftalerne tilgodeser
landbrugssektoren:

v Lgsning af ulgste problemer med markedsadgang, sdsom eksport af europaisk oksekgd til
Sydkorea og anerkendelse af EU's regionalisering, navnlig for EU-eksporten af fjerkre og
svinekgd til Sydkorea, Japan og Sydafrika.

v’ Effektiv gennemfgrelse af CETA (f.eks. overvagning af anvendelsen af og indsamlingen
af oplysninger om tildeling og overfgrsler af toldkontingenterne for ost) og forberedelse til
den gkonomiske partnerskabsaftale med Japan (nar den bliver gennemfgrt fuldt ud, vil den
liberalisere 87 % af den aktuelle eksport af landbrugsfgdevarer).

v Overvagning og forbedring af udnyttelsen af toldkontingenter.

v' Handhavelse af beskyttelsen af geografiske betegnelser (f.eks. CETA, Chile og
Colombia, Ecuador og Peru) og fremme af processen med at fgje yderligere europziske
geografiske betegnelser til den liste, der er beskyttet i henhold til frihandelsaftalen
(Sydkorea).

v" Overvagning af stabiliseringsmekanismen for bananer fra Colombia, Ecuador, Peru og
Mellemamerika.

v Forbedring af samarbejdet med frihandelspartnerne (f.eks. Canada og Japan) om vigtige
emner af felles interesse, herunder dyrevelferd og antimikrobiel resistens.

v" Mobilisering af anvendelsen af EU-midler til ydelse af teknisk bistand i f.eks. den gstlige
partnerskabsregion (f.eks. for at fremme den lovgivningsmassige tilpasning til geldende
EU-ret i Georgien, Moldova og Ukraine), pa Vestbalkan og i AVS-landene.
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9. OPDATERING OM IGANGVARENDE OG FREMTIDIGE AKTIVITETER

Kommissionen har vearet i abne forhandlinger med Europa-Parlamentet om
frihandelsaftalernes gennemfgrelse, herunder om Europa-Parlamentets beslutning om
Kommissionens beretning om gennemfgrelsen af den faelles handelspolitik. Kommissionen vil
fortsat hvert ar aflegge beretning om gennemfgrelsen af EU's frihandelsaftaler til Europa-
Parlamentet, Radet, Det Europziske @konomiske og Sociale Udvalg og Regionsudvalget.

Kommissionen har iverksat adskillige aktiviteter for at hjelpe personer og virksomheder med
at fa mest muligt ud af frihandelsaftalerne ved at bygge pa eksisterende verktgjer og
fremgangsmader og udvikle nye:

v" For at lette SMV'ernes anvendelse af frihandelsaftalerne er Kommissionen i feerd med at
udvikle en online portal for EU-import og -eksport, som indeholder oplysninger om
Kommissionens markedsadgangsdatabase og EU-helpdesk for handel. Portalen vil bl.a.
indeholde produktspecifikke oplysninger og vejledning om toldklareringsprocedurer, som
bakkes op af et alarmsystem, der er tilpasset de enkelte brugere. Der kan ogsa findes
ajourfgrte oplysninger om praferencetold 1 EU's Taric-database, og der findes detaljerede
oplysninger om praferenceoprindelsesregler og tilhgrende procedurer pa Kommissionens
websteder om told.

v' Kommissionen forsgger at indhente palidelige oplysninger fra sine partnere, som satter
den 1 stand til at bestemme preferenceudnyttelsesgraden for eksport fra EU, og den rejser
eventuelle problemer med partnerne og yder bistand, nar det er ngdvendigt. Fra og med
CETA vil nye aftaler indeholde en bindende bestemmelse om regelmassig udveksling af
oplysninger. Derudover indhenter Kommissionen yderligere oplysninger, der kan udledes
af at se pa andre proxies, som f.eks. toldbesparelsesprocenten, som maler, hvor meget told
der spares i forhold til de potentielle samlede toldbesparelser3 g

v' Den nye ekspertgruppe om EU's handelsaftaler radgiver Kommissionen om
frihandelsaftalernes gennemfgrelse. Civilsamfundet kommer med input, bl.a. gennem
regelmassige m@der i civilsamfundsdialogen.

v" Kommissionen intensiverede for nylig sit samarbejde med EU-medlemsstaterne for
hurtigere at fa tacklet problemer med frihandelsaftalernes gennemfgrelse via et sarligt
FTA-koordinatornetveark.

v For at drgfte gennemfgrelsen af TSD-kapitlerne, navnlig de praktiske aspekter af TSD-
handlingsplanen med de 15 punkter, mgdes medlemsstaternes serlige TSD-ekspertgruppe
nu fire gange om aret. Derudover bestilte Kommissionens kompetente tjenestegrene

*®  Denne indikator kunne vare med til at identificere sektorer, hvor den underliggende vaerdi af eksporten og

potentielt af toldbesparelserne er hgj, og hvor det er vigtigt, at resultaterne forbedres (se ogsa 2018-
undersggelsen fra Nilsson og Preillon, som findes pa
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/june/tradoc_156931.pdf).
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http://www.europarl.europa.eu/sides/getDoc.do?pubRef=-//EP//TEXT+TA+P8-TA-2018-0230+0+DOC+XML+V0//DA.
http://www.europarl.europa.eu/sides/getDoc.do?pubRef=-//EP//TEXT+TA+P8-TA-2018-0230+0+DOC+XML+V0//DA.
https://ec.europa.eu/taxation_customs/business/calculation-customs-duties/what-is-common-customs-tariff/taric_en.
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/june/tradoc_156931.pdf.

for 2018 o0g 2019 undersggelser om anvendelsen af centrale arbejdsstandarder og
arbejdsvilkar 129 lande, der er omfattet af forpligtelser under den generelle
preferenceordning plus og frihandelsaftaler.

For at gge gennemfgrelsens gennemsigtighed vil Kommissionen startende med CETA
stille oplysninger til radighed for offentligheden om frihandelsdialoger og udvalgsmgder
pa sit websted "Transparency in Action". Kommissionen vil strebe efter at gge
gennemsigtigheden for eksisterende frihandelsaftaler i samarbejde med sine partnere.

For at sikre, at frihandelsaftalerne bliver operationelle sa hurtigt som muligt, giver
Kommissionen omfattende oplysninger pa sit websted i tiden op til deres anvendelse. Ud
over frihandelsaftalernes forelgbige tekst vil Kommissionen fra og med CETA
offentligggre faktablade, trinvise guider for virksomheder samt historier fra eksportgrer og
infografik. For at vere bedre forberedt pa frihandelsaftalernes gennemfgrelse har
Kommissionen i relevante tilfelde investeret 1 undersggelser af adskillige partnerlandes
nationale lovramme.

Kommissionen fremmer endvidere frihandelsaftalernes gennemfgrelse gennem sine
"Market Access Day"-begivenheder 1 EU-medlemsstaterne, hvor den bruger de erfaringer,
den har faet gennem sine markedsadgangspartnerskaber. Sammen med erhvervs- og
handelsforeninger som EBO WWN (de europ®iske erhvervsorganisationers
verdensomsp@ndende netverk) promoverer og oplyser Enterprise Europe-netvaerket
(EEN) og EU-medlemsstaternes handelsfremmende agenturer, i Europa savel som i
tredjelande, om de specifikke muligheder, som frihandelsaftalerne giver.

EU's delegationer i tredjelande og deres markedsadgangsteams gnsker at bruge EU-midler
til at stgtte gennemforelsen af frihandelsaftaler, f.eks. partnerskabsinstrumentet og andre
relevante instrumenter. EU's strategi Aid for Trade og EU's eksterne investeringsplan
hjelper sma virksomheder fra udviklingslande med at udnytte de muligheder, som
frihandelsaftalerne giver dem. Det overordnede initiativ om europ®isk g@konomisk
diplomati, der blev lanceret 1 2017, sikrer, at de forskellige EU-politikker bakker hinanden
op, nar det gelder om at stgtte gkonomiske nggleprioriteter, hvoraf den ene er
frihandelsaftalernes gennemfgrelse.

Kommissionen vil i 2018 offentligggre sin midtvejsevaluering af frihandelsaftalen med
Sydkorea og vil om kort tid indlede en midtvejsevaluering af aftalen med Colombia og
Peru. En efterfglgende evaluering af EU's frihandelsaftaler med seks Middelhavslande er
undervejs og forventes at ligge klar ved udgangen af 2019.
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https://ec.europa.eu/commission/eu-external-investment-plan_en.
https://ec.europa.eu/info/law/better-regulation/initiatives/ares-2017-5657003_en.

10. RETSHANDHAVELSE

EU's frihandelsaftaler indeholder bestemmelser om handfast handhevelse af de materielle
forpligtelser, der indgar i de enkelte aftaler, med henblik pa at sikre effektiv og rettidig
bileeggelse af de tvister, der matte opsta i denne forbindelse. 12017 blev tvistbileeggelsen
under frihandelsaftalerne ikke anvendt, men Kommissionen vil fortsat fgre grundigt og
omhyggeligt tilsyn med frihandelsaftalernes gennemfgrelse. Dette giver Kommissionen
mulighed for i hvert enkelt tilfeelde at vurdere, om retshandhavelse er et egnet middel.
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BILAG 1 — PRAFERENCEUDNYTTELSE FOR IMPORT TIL EU

Eksportland 2015 2016 2017
"Ny generation'' af frihandelsaftaler

Colombia 97 % 97 % 97 %
Costa Rica 96 % 97 % 96 %
Ecuador 89 % 88 % 97 %
El Salvador 82 % 74 % 90 %
Guatemala 95 % 95 % 93 %
Honduras 91 % 92 % 92 %
Nicaragua 94 % 94 % 93 %
Panama 70 % 61 % 82 %
Peru 98 % 97 % 96 %
Sydkorea 85 % 87 % 88 %
DCFTA'er

Georgien 83 % 80 % 77 %
Moldova 91 % 88 % 85 %
Ukraine 87 % 89 % 87 %
""Fgrste generation'' af frihandelsaftaler

Middelhavspartnere

Algeriet 97 % 95 % 97 %
Egypten 95 % 96 % 97 %
Israel 89 % 90 % 91 %
Jordan 68 % 79 % 75 %
Libanon 76 % 71 % 70 %
Marokko 97 % 97 % 97 %
De besatte palestinensiske omrader 78 % 81 % 77 %
Tunesien 95 % 96 % 94 %
Vestbalkan

Albanien 87 % 86 % 86 %
Bosnien-Hercegovina 93 % 94 % 94 %
den tidligere jugoslaviske republik Makedonien 97 % 95 % 94 %
Kosovo 85 % 89 % 92 %
Montenegro 81 % 83 % 90 %
Serbien 93 % 90 % 92 %
Latinamerikanske partnere

Chile 95 % 95 % 96 %
Mexico 52 % 58 % 70 %
EFTA-stater

Norge 71 % 66 % 69 %
Schweiz 86 % 83 % 85 %
Okonomiske partnerskabsaftaler (3PA 'er)

CARIFORUM (gennemsnit) 91 % 92 % 91 %
SADC (gennemsnit) 87 % 80 % 83 %
ESA (gennemsnit) 97 % 97 % 96 %
Elfenbenskysten 99 % 98 % 98 %
Ghana 98 % 98 % 96 %
Centralafrika (Cameroun) 91 % 97 % 99 %
Stillehavsomradet (gennemsnit) 92 % 99 % 81 %
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B1LAG 2 - PREFERENCEUDNYTTELSE FOR EKSPORT FRA EU

Importland 2015 2016 2017
"Ny generation'' af frihandelsaftaler

Colombia 63 % 71 % 68 %
Peru 28 % 47 % 52 %
Costa Rica 38 %

Ecuador 42 %
Sydkorea 68 % 71 % 74 %
DCFTA'er

Georgien 72 % 71 % 77 %
"Fgrste generation' af frihandelsaftaler

Middelhavspartnere

Egypten 36 % 62 % 44 %
Israel 89 % 86 %
Libanon 74 % 58 %
Marokko 52 %
Vestbalkan

Albanien 76 % 80 % 78 %
den tidligere jugoslaviske republik Makedonien 90 % 89 %
Kosovo 44 %
Montenegro 85 % 85 % 86 %
Serbien 89 % 90 % 91 %
Latinamerikanske partnere

Chile 76 % 75 % 76 %
Mexico 76 % 85 % 75 %
EFTA-stater

Schweiz 79 % 79 % 78 %
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B1LAG 3-FORKORTELSER

AVS
Cariforum
CETA
CITES
DAG
DCFTA
EBO WWN
E@S
EEN
OPA
ESA
UDI
FTA

GI

IPR
ILO
MEFN
PUR
SAA
SADC
SMV'er
SPS
TBT
TRQ
TSD

Lande i Afrika, Vestindien og Stillehavsomradet

Den gkonomiske partnerskabsaftale med Det Caribiske Forum af AVS-Stater
Den samlede gkonomi- og handelsaftale mellem EU og Canada
Konventionen om international handel med udryddelsestruede vilde dyr og planter
Indenlandsk radgivningsudvalg

Vidtgaende og bredt frihandelsomrade

De europiske erhvervsorganisationers verdensomspandende netvaerk
Det Europziske @konomiske Samarbejdsomrade

Enterprise Europe-netvaerket

@konomisk partnerskabsaftale

Det gstlige og sydlige Afrika

Udenlandske direkte investeringer

Frihandelsaftale

Geografisk betegnelse

Intellektuelle ejendomsrettigheder

Den Internationale Arbejdsorganisation

Mestbegunstigelse

Praferenceudnyttelsesgrad

Stabiliserings- og associeringsaftale

Southern African Development Community

Sma og mellemstore virksomheder

Sundhed og plantesundhed

Tekniske handelshindringer

Toldkontingent

Handel og beredygtig udvikling
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